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1. ЮАР

1.1 ЮАР – обща характеристика
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Мото: Единство в разнообразието

ЮАР, както се подразбира от името й, се намира в най-южната част на Черния континент. Нейни съседи на север са Ботсвана, Намибия и Зимбабве. На североизток граничи с Мозамбик и Свазиленд. Напълно оградено от територията на ЮАР в югоизточната й част се намира планинското кралство Лесото. На запад, юг и изток ЮАР достига Атлантическия и Индийския океан. Част от ЮАР са островите Принц Едуард (виж. Антарктика). 
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Релефът е част от Южноафриканското плато, стръмните склонове на което завършват с тясна прибрежна равнина на изток и долината Кару на юг, над която се издигат Капските планини (височина до 2 326 м). На изток са разположени Драконовите планини с най-висока точка вр. Каткин Пик (3 660 м).

  
Територията на страната възлиза на около 1 220 000 км2. 

  
Климатът е субтропичен. 

  
ЮАР е конституционна многопартийна демокрация с независима съдебна система. унитарна република с елементи на федерализъм. Глава на държавата и правителството е президент, избиран от Националната асамблея за срок от 5 години. Законодателната власт принадлежи на парламента - Национален съвет на провинциите (горна палата - 90 души - по 10 от всяка провинция) и Национална асамблея (долна палата - 400 души). 

По конституция страната е разделена на девет провинции: Квазулу-Натал, Северна Капска, Лимпопо (Северна), Северозападна, Източна Капска, Мпумаланга (бивша Източен Трансваал), Свободна област (бивша Оранжева), Гаутенг, Западна Капска. Те са разположени както следва:

· Източна Капска, Северна Капска, Западна капска на запад и юг;

· Свободна област в централния регион; 

· Лимпопо и Северозападна на север и северозапад; 

· Квазулу-Натал в източния регион;

· Гаутенг и Мпумаланга на североизток.

Централни градове са Йоханесбург, Кейп Таун, Претория, Дурбан, Порт Елизабет, Източен Лондон, Кимбърли. 


Интересен факт е, че трите власти в ЮАР не са съсредоточени в един град, а са разпръснати в три различни града. Официална столица е Претория, където се намира изпълнителната власт, парламентът заседава в Кейптаун, висшите съдебни органи се намират в Блумфонтен, а всъщност най-големият град е Йоханесбург. 

Паричната единица на ЮАР е ранд, който е еквивалентен на 100 евро цента. 

Според последното официално преброяване от 2001г. населението на ЮАР възлиза на около 44 800 000 души, а според Статистическата агенция на ЮАР през 2006г. то вече е нараснало на 47 400 000 души. От тях 79% се определят като Африканци, 9.6% като бели, 8.9% като цветнокожи и 2.5% като азиатци. Гъстота - 35.8 жит. на кв. км. Естествен прираст 27. Средна продължителност на живота - мъже 63 г., жени - 68 г.
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Според конституцията на страната, в нея са признати 11 официални езици, сред които е и английския. Според статистиката 23,8% от населението говори английски. Следва го т.нар. африкаанс с 13,3%. Официални езици: английски, африкаанс, зулу, соса, суати, ндебеле, южен сото, северен сото, цонга, тсуана, венда.

Религия: християни, мюсюлмани, хинду. 80% от жителите на ЮАР са християни, има големи религиозни групи хиндуисти, мюсюлмани и евреи. Конфесионален състав: християни - 47.2 % (от тях католици - 13.9 %, протестанти - 85.2 %, православни - 0.9 %), християно-африкански църкви и секти - 23.7 %, мюсюлмани - 1.4 %, индуисти - 1.4 %, юдаисти - 0.6 %, местни традиционни вярвания и култове - 25.5 %, други - 0.2 %. Градско население - 53 %.
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Малко история: До 1934г. ЮАР е колония на Великобритания. През същата година тя получава статут на независима държава в рамките на Британската Общност (сега Общност на нациите). През 1964г. обаче ЮАР се обявява за република и излиза от Британската Общност като в страната започва да властва система на апартейд, довела до нейната изолация и излизането й от световния политически и икономически живот за цели 30 години. Апартейдът е премахнат през 1994г. от правителството на Нелсън Мандела. Страната отново влиза в Британската Общност, става член на Южноафриканската общност за развитие и като цяло възобновява връзките си със света.

1.2 Стопанството на ЮАР: 

ЮАР е икономическата “електроцентрала” на Африка с БВП 4 пъти по-голям от този на южните и съседи на континента и съставляващ около 25% от БВП на целия континент, макар че територията й възлиза само на 3% от територията на континента.. По данни на СТО за 2005г. БВП на страната възлиза на 240 152 млрд.щ.$.

40% от промишленото производство, 45% от добивната промишленост и повече от 50% от електродобивната промишленост на Африка е от ЮАР.

По сектори процентното съотношение е както следва:

1) Селско стопанство 6 %

2) Промишленост 37 %

3) Услуги 57 %.

По обем на промишлено производство ЮАР е сред 20-те най-развити индустриални страни в света и на 1-во място в Африка. Тя е на първо място в света по добив на злато (50 т годишно - 21 % от световното производство), платина (187 т), хром и манган, на 4-то място в света по добив на диаманти (до 7 000 карата годишно). Добиват се още въглища (50-то място в света), уран (7-мо място), ванадий, азбест (2-ро място), желязна руда, олово, титан, графит и др. 

Водещи отрасли – обработваща (химическа промишленост, машиностроене, металообработване) и миннодобивна промишленост (26% и 11% от БВП), финанси и бизнес услуги (16% от БВП), търговия (13% от БВП), туризъм, транспорт и връзки, селско стопанство (6% от БВП) и риболов.

Перспективни отрасли - нефтодобив и нефтопреработка.

Основни селскостопански култури - царевица (9.9 млн. т), захарна тръстика (16 млн. т), пшеница (2.5 млн. т), картофи, цитруси и др. Обработваемите земи заемат 12 % от територията на страната. Развито е овощарството и лозарството. Отглежда се едър рогат добитък, овце (в т. ч. каракулски), кози, свине. 

Основните силни страни на ЮАР включват физическата и икономическа инфраструктура, минералните и металните залежи, разрастващ се преработващ сектор и силен потенциал за растеж на туризма и сектора на услугите.

Банковите регулации в ЮАР са сред най-добрите в света. Секторът отдавна е сред 10-те най-добри в света. Има 55 локално контролирани банки, 12 чуждестранни и 5 смесени банки. Някои от водещите световни институции са обявили намерението си да навлязат на пазара в този сектор чрез сливания и поглъщания.

Икономическата дейност в страната е съсредоточена в 4 основни метрополитни зони: Йоханесбург и околностите му (провинция Гаутенг), крайбрежието на провинция Квазулу-Натал, Полуостров Кейп, включващ Кейп Таун и източната част с център Кейп Порт Елизабет.

Финансовите и индустриалните сектори са съсредоточени в провинция Гаутенг, която сама допринася за повече от 30% от БВП на страната.

Транспорт: дължина на ж.п. мрежата - над 21 430 км, шосета с твърдо покритие - около 63 хил. км. По-големи пристанища - Кейптаун, Порт Елизабет, Ист Лондон и Дърбен. Международни летища - Претория, Йохенесбург, Кейптаун.

Туризъм: силно развит, с богата материална база, резервати и национални паркове, с голям потенциал за развитие и в бъдеще. През 2005г. страната е посетена от 2.4 млн. чуждестранни туристи. ЮАР е най-популярната ловна страна в света, с изключително богато разнообразие от дивеч.

Таблица 1. Основни икономически показатели

[image: image12.png]Import Structure by Country, 2005
Other

259%

Russia
8%

Estonia
28%

Htaly

0% Sl

Sweden ’

34% s Poland
i Netherlands 3%
30% Latvia 37%

39%




Данни от септември 2006г. от СТО:

Приносът й към бюджетът на СТО за 2006г.е 0.466 %.

Делът на ЮАР в световния стоков износ е 0.5%

Делът на ЮАР в световния стоков внос е 0,58%

Таблица 2. Дял на стоковите сектори във вноса и износа на ЮАР

Разбивка по сектори
Износ %
Внос %

Селскостопанска продукция
8,2
5,5

Добивна промишленост
29,5
16,8

Промишлена продукция
59,1
75,8

Делът на ЮАР в световният износ на услуги е 0,41%.

Делът на ЮАР в световният внос на услуги е 0,49%

Таблица 3. Дял на секторът на услугите във вноса и износа на ЮАР

Разбивка по услуги
Износ %
Внос %

Транспорт
15,4
49,4

Пътуване
73,5
29,2

Други търговски услуги
11,1
21,4

По износ на стоки страната е на 39 място, а по внос на 34.

По износ на услуги е на 41 място, по внос на 38. 


Като цяло вносът на ЮАР надвишава нейния износ с 8 млрд $.

Икономическо развитие:

Икономиката на ЮАР е в подем от септември 1999г. – най-дългият период на икономическо развитие в историята на страната. По време на този подем от Септември 1999 до Юни 2005г. коефициентът на годишния икономически растеж е бил средно 3,5%. За сравнение, през десетилетието до 1994г. този коефициент е бил под 1% годишно.


Според Държавния резерв на ЮАР няма повод да се говори за край на този подем. През втората четвърт на 2005г. БВП е бил 4,8%, докато през 2004г. той е бил 3,7%, през 2003г. – 2,8%.

Потребителската инфлация намалява от 2002г., когато потребителските цени са се повишили с 9,3% в резултат на трагедията на 11 Септември в Ню Йорк. През 2003г. потребителската инфлация е била 6,8%, през 2004г. – 4,3%, а за сравнение през 1994г. тя е била 9,8%.

В същото време разумно финансово управление е намалило бюджетния дефицит от 5,1% от БВП през 1994г. до 2,3% от БВП през 2004г. през първата четвърт на 2005г. тази стойност е 1,6%.

Източникът на приходи не е по-високи индивидуални или общи данъци – и двата вида са спаднали спрямо 1994г. – а икономическото развитие, увереността на потребителите и драматичното увеличение на регистрираните данъкоплатци от 2 милиона през 1994г. на повече от 5 милиона през 2004г.

Равнище на инвестициите:

ЮАР в сред най-конкурентоспособните икономики в суб-сахарския регион и най-атрактивната страна в Африка по отношение на инвестициите. Тези данни са от годишния световен индекс за конкурентоспособност на световния икономически форум от 2004г.

Десетилетие на усилени институционални реформи и разумно икономическо управление е възнаградено също със солидни кредитни равнища, по-нисък инвестиционен риск.

Предизвикателства:

В годишният си доклад за развитието на страните от 2005г. Международният валутен фонд поздравява властите в ЮАР за забележителния икономически прогрес, постигнат в демократичния период от 1994г. до наши дни.

“Икономиката се развива устремно, инфлацията е намалена и е по-предвидима, публичните финанси са със силни позиции, а международната позиция е видимо подобрена. Експанзията на икономическите дейности са създали нови работни места. Имайки предвид положението на ЮАР в региона, доброто икономическо представяне на страната е допринесло за благоденствието на останала част от континента.”. В същото време директорите на МВФ отбелязват, че пред страната стоят сериозни предизвикателства: постоянна висока безработица, бедност и големи различия в социалното положение, несигурност и голямо разпространение на ХИВ/СПИН. Но в крайна сметка МВФ оценява положително дейността на правителството на ЮАР в тези области с неговите политики, насочени към икономически растеж в стабилна икономическа среда и инициативи за намаляване на безработицата и подобряване на социалните условия. МВФ констатира, че тези инициативи могат да се подпомогнат от реформи на пазара на труда и по-нататъшна търговска либерализация. Ключова за преодоляването на отбелязаните от МВФ предизвикателства ще бъде икономическата интеграция на досега непривилегированото мнозинство в ЮАР, тъй като основния проблем в страната си остава широкоразпространената бедност. Населението на ЮАР е повече от 44 милиона. Равнището на бедността е около 45% и няма изгледи да намалее, което означава, че почти 20 милиона жители живеят под линията на бедността. Бедността е свързана и с висока и покачваща се безработица (около 40%) и разширяващо се неравенство в доходите (Коефициент на Джини 0,58). По този начин е видна двойствеността на икономиката на ЮАР: силно развита финансова и промишлена икономика редом до неразвита неформална икономика, т.е. значително богатство в ръцете на малка част от населението (в това число и нарастваща тъмнокожа средна класа) и огромна част без достъп до тези ресурси. Голям проблем е и големият процент на престъпленията, които варират от дребни кражби до жестоки убийства и в преобладаващата си част остават неразкрити.

1.3 Отношения и споразумения на ЮАР с останалите три страни

ЮАР има търговски отношения и с трите разглеждани страни, но няма сключени двустранни споразумения с никоя от тях. Най-добре развити и оживени отношения страната има с ОАЕ, като далеч назад остава Венецуела, а още по-значително изостават връзките й с Литва.

Отношения на ЮАР със Средния Изток и в частност ОАЕ

По отношение на Средния Изток управляващите в ЮАР различават два субрегиона. От една страна е Левант, състоящ се от Израел, Ирак, Йордан, Либия, Палестина и Сирия, а от друга е Персийския залив, състоящ се от страните-членки на Съвета за сътрудничество на залива, а именно Бахрейн, Кувейт, Оман, Катар, Саудитска Арабия, ОАЕ, Иран и Йемен.

Средният Изток е важен икономически регион, поради неговото уникално геополитическо местоположение на границата между Европа, Азия и Африка. Той е източник на 67% от световните петролни резерви и управлява два от най-важните стратегически водни пътища в света – Персийския залив и Червено море, които дават достъп до вътрешността на Азия чрез залива Акаба. ЮАР отдава голямо значение на развитието на дипломатическите и икономическите отношения между нея и страните от региона, където доскоро е имала много скромно участие, особено в сферата на търговията, където бързо развитие започва през 1994г.

ЮАР има твърда позиция по отношение на конфликта между Палестина и Израел като призовава за прекратяване на военните действия и установяване на мир.

ОАЕ са сред първите страни в Средния Изток, които осъзнават потенциала на ЮАР като търговски партньор. Формални връзки между двете страни има от средата на 1992г., когато делегация, водена от Дубайската камара за търговия и индустрия и състояща се от представители на Дубайските правителствени департаменти и Авиокомпаниите на емирствата, първи посещават ЮАР и полагат основите за отношения, които в момента процъфтяват в облагодетелстващо и двете страни партньорство. През последните 5 години търговските потоци процъфтяват и бизнесмени и от двете страни се надпреварват да черпят от облагите, които това сътрудничество им предоставя.

Значението, което ОАЕ отдават на отношенията си с ЮАР могат да бъдат доказани и с факта, че ОАЕ е първата от страните в Съвета за сътрудничество на залива (ССЗ) (Gulf cooperation council GCC), която признава ЮАР и създава дипломатическа мисия в Претория през 1995г. Ранното показване на подкрепа от страна на ОАЕ е дълбоко ценена в ЮАР и е здрава основа за  сътрудничество между страните. Това се доказва от здравословните икономически и търговски връзки между държавите. Фактът, че тези връзки нарастват в геометрична прогресия е толкова резултат от подкрепата на такива дейности от страната на властите на ЮАР и ОАЕ, колкото е и свързана с това, че и двете страни са търговски и дистрибуционни центрове в своите региони. В момента ОАЕ са несъмнено търговският център на целия Среден Изток, точно както ЮАР е порталът към вътрешността на Африка. И двете страни са с много оживена икономика и имат предприемчиви бизнес общества.

Като цяло търговията между двете страни, като изключим продажбата на оръжие, нараства с всяка година.По време на апартейда в ЮАР връзките между страната и ОАЕ почти не съществуват, тъй като ОАЕ водят политика на неконтактуване с белите водачи на ЮАР. Но с навлизането на ЮАР в нова политическа и икономическа ера, търговските забрани бързо се вдигат. Политическата стабилност на ЮАР е безпрецедентна, а икономиката й се развива по-бързо в сравнение с последното десетилетия. ЮАР, повлияна както от първия, така и от третия свят, преди е била развиваща се страна със средни доходи и икономика, основаваща се на злато и диаманти, но в последните 50 години е диверсифицирала производството си в много голяма степен. Страната има най-добре развитата свободна пазарна икономика на Африканския континент. 

През последните години значителен брой южноафрикански компании установяват дейност в ОАЕ. Сред тях по-известни са – Woolworth’s (Британска фирма за търговия на дребно), African General Trading, Genrec Engineering (произвежда машини, изделия от стомана и метал), Jostin Trading, Emirates Paper Mills, Almar, Amalgamated Reinforcing and Blastrite Gulf (Средства за шлифоване на минерали, за обработка на стъкло).

Основна експортна стока е златото, което е в центъра на вниманието на Южноафриканската стандартна банка, която е филиал на Лондонската стандартна банка. Тя отвори свое представителство в Дубай и за 2005 е внесла в емирствата злато за 2,1 билиона ранда, по този начин правейки износът на злато на ЮАР за ОАЕ на повече от 3 билиона ранда за годината. Освен злато, ЮАР е също основен износител на стомана, желязо и изделия от желязо и стомана, диаманти, органични химикали. Южноафриканските строителни, консултантски сектори и секторът на услугите също имат голяма роля за бързото развитите на ОАЕ. Компания, която заслужава да се спомене, е строителният гигант Мъри и Робъртс, който е тясно свързан със строителството на престижната Chicago Beach Tower в Дубай. 

В обратна посока, емирствата изнасят петрол и петролни продукти, стъкло и стъклария, пластмаса, потребителска електроника, домашни уреди, компютърни аксесоари и текстил.
Докато ЮАР отваря нови канали за експорт от страна на ОАЕ, стоките от ОАЕ все повече се ре-експортират до страни като Зимбабве, Замбия, Ботсвана, Свазиленд и Лесото чрез добре уредената дистрибуционна мрежа на ЮАР. Страната се превръща в ре-експортния център на Южна Африка. Това важи и в обратна посока – ОАЕ са атрактивни за южноафриканските бизнесмени заради огромния си пазар и връзките си с дори по-големи пазари. С нарасналата търговска дейност между двете страни все повече и повече южноафриканци осъзнават огромния потенциал на пазара на ОАЕ не само като регионален център на търговия, но също и на най-големия реекспортен център в Средния Изток. Освен това той е известен с надеждните си и точни контрагенти.

Освен това ЮАР са силно заинтересовани да привлекат инвестиции от ОАЕ. Посолството ще проведе серия от инвестиционни семинари в ОАЕ с цел привличане на голям дял от презокеанните инвестиции на страната. Като основни предпоставки за инвестиране се посочват модерната промишлена и пласментна инфраструктура, квалифицираната работна тъка, добре уредената правна система, финансови системи със световно признато качество. В резултат на проведените мащабни икономически реформи покупателната способност на големи части от населението се очаква да се повишат в близките години, което да доведе до процъфтяване на пазара. Освен директна търговия със стоки, от страна на Дубай се забелязва повишен интерес към инвестиране в търговска и жилищна собственост.

Освен търговски, ЮАР и ОАЕ имат и културни и образователни контакти, като през 2005г. повече от 70 ученици и студенти от ОАЕ са посещавали образователните институции в ЮАР. Планират се образователни екскурзии на ученици и студенти от ЮАР в ОАЕ.

Туризмът е друга сфера, в която се наблюдава огромен растеж през последните години. В резултат на създаването на директни въздушни връзки между двете страни чрез емирските и южноафрикански авиокомпании, пътуванията за развлечение са нараснали многократно. Освен, че привлича туристи от ОАЕ с  красивите си пейзажи и атрактивните курорти за всеки вкус, ЮАР е и важен участник в различните изложения, провеждани в ОАЕ. Дубай е сред основните атрактивни места за южноафриканците като хиляди посещават емирствата за туризъм и търсене на бизнес възможности. Очевидна е тенденцията към увеличаване на туристическия поток – през последната година повече от 30000 южноафриканци са взели виза за посещение на ОАЕ. Това увеличение е доказателство за успехът на кампанията, проведена от Министерството на Туризма и търговския маркетинг да популяризират Дубай в ЮАР.

           Южноафриканската бизнес къща

Нарастващата търговия между ОАЕ и ЮАР доведоха до формирането на Южноафриканската бизнес група в ОАЕ с цел насърчаване на бизнеса между двете страни. Групата цели да подпомогне и емирските, и южноафриканските бизнесмени да установят полезни контакти и да увеличат двустранната търговия.

           Отношения на ЮАР с Латинска Америка и в частност с Венецуела

Основните търговски партньори на ЮАР в Латинска Америка са Бразилия, Аржентина, Чили, Мексико и Перу. През 2000г. се сключи рамково споразумение за създаване на свободна търговска зона между ЮАР и страните-членки на Меркосур (основно Аржентина, Бразилия, Парагвай и Уругвай и Венецуела). Като първа стъпка към постигане на целта са постигнати споразумения за преференции в отделни сектори на търговията. Венецуела е членка на Меркосур от 21.07.2006г.

Двустранна търговия между ЮАР и Общността на Андийските нации (Andean Community of Nations (CAN)) От 1973 до 2006г. Венецуела е членка. От 1994г. Насам търговията между ЮАР и ОАН нараства, но с бавен темп. Потенциал има в добивната индустрия.

           Отношения на ЮАР с ЕС и в частност с Литва

ЕС е най-важният икономически и търговски партньор на ЮАР: 32% от износа и 41% от вноса на страната са от. 6 от 10-те топ инвеститори в ЮАР са от ЕС (Германия, Великобритания, Холандия, Белгия, Франция, Италия). Освен това ЮАР е най-големият търговски партньор на ЕС в Африка. Политическите отношения между ЕС и ЮАР са добре развити и датират от подпомагането в борбата с апартейда.

На 04.12.1999г. ЮАР и ЕС сключват двустранно споразумение за търговия, развитие и сътрудничество (Trade, Development and Cooperation Agreement (TDCA)). Целта на споразумението е да осигури подходяща рамка за диалог между страните-партньори, да подпомогне усилията на ЮАР да подсили икономическите и социални основи на прехода, да поощри регионално сътрудничество и икономическа интеграция в Южна Африка за да допринесе за нейното икономическо и социално развитие, да поощри развитието и либерализацията на търговията със стоки, услуги и капитал между страните-партньори, да поощри интеграцията на ЮАР в световната икономика и да поощри сътрудничеството между ЕС и ЮАР.

Споразумението покрива няколко аспекта. Първата част е свързана с търговските отношения между ЕС и ЮАР и установява преференциални търговски условия между партньорите.

Основният елемент на споразумението е създаването на свободна търговска зона (free trade area (FTA)) между ЕС и ЮАР. ЕС е основният търговски и инвестиционен партньор на ЮАР. Зоната има за цел да осигури по-добър достъп до европейския пазар за ЮАР и чрез реципрочността си, достъп за ЕС до пазара на ЮАР. Споразумението покрива около 90% от настоящата двустранна търговия между ЕС и ЮАР.

Основните дейности, които включва свободната търговска зона са:

· Асиметрична програма – ЕС ще отвори своите пазари (премахват се митата) по-бързо и в по-голям обхват от ЮАР, поради преструктурирането на икономиката на ЮАР.

· Протекция на чувствителните сектори – някои продукти са изключени от споразумението за свободна търговия, за да се защитят уязвими сектори и за двете страни. Това са основно селскостопански продукти. Изключени са и продукти на ЮАР, които са от особен интерес за страните-партньори на ЮАР в Южноафриканския митнически съюз (ЮАМС), а именно Ботсвана, Намибия, Лесото, Свазиленд. В момента е в процес на преговори отделно споразумение за виното и спиртните напитки.

· Интеграция на ЮАР в световната икономика – Зоната цели да прекрати икономическата изолация на ЮАР, резултат от режима на апартейд, като подпомогне икономическото й развитие в пълно съответствие с правилата на СТО.

Търговската част на споразумението е в сила от 2000г.

Освен това от 1996г. ЮАР е пълноправен член на АКП (Африка, Карибите, Пасифика). Тя стана член на Споразумението за сътрудничество от Котону (Бенин) от юни 2000г между АКП и ЕС.

Отделно Научно и технологично споразумение осигурява участието на ЮАР в Рамковите програми на ЕС в тези области.

На 28.01.2002г. е подписано споразумение за вината и спиртните напитки.

19 страни-членки, включително 5 от новите, имат представителства в ЮАР и повечето осъществяват двустранни програми за подпомагане.

В резултат на доклад на Съвета за сътрудничество, на 28.06.2006г. Еврокомисията представи предложение пред Съвета и Парламента за стратегическо сътрудничество между ЮАР и ЕС.

           Споразумения, в които участват разглежданите страни:

ЮАР е членка на СТО от 01.01.1995г. Венецуела, Литва и ОАЕ също са членки.

И четирите са членки на ООН. ЮАР от 07.11.1945г.

И четирите са членки на Интерпол.

И четирите са членки на ISO.

И четирите са членки на Световната здравна организация WHO.

И четирите са членки на Световната организация за интелектуална собственост WIPO.

ЮАР, Венецуела и Литва са членове на Световната туристическа организация.

ЮАР и Венецуела членуват в Антарктическия договор.

ЮАР, Венецуела и Литва са членки на Конвенцията за забрана на разработването, производството, натрупването и използването на бактериологични (биологични) и токсични оръжия. ОАЕ предстои да се включат.


И четирите страни са членки на организацията за забрана на разработването, натрупването и използването на химически оръжия.

И четирите страни са членки на Комисията Codex Alimentarius за безопасност на храните по цялата хранителна верига.

ЮАР, ОАЕ и Венецуела са участнички в т.нар. “Кимбърлийски процес”, чието начало бе поставено преди 2 години с цел да се прекрати търговията с така наречените “кървави диаманти” в африкански страни, като Ангола и Сиера Леоне, които са арена на въоръжени конфликти. Бунтовническите сили в тях използват приходите от продажбата на диаманти, за да купуват оръжия. Процесът “Кимбърли” предвижда установяването на режим, задължаващ страните да издават удостоверения, че диамантите, които предлагат, са добити в лицензирани мини.

Освен това ЮАР е пълноправна членка на Южноафриканския митнически съюз и Южноафриканската общност за развитие (членки са Ангола, Ботсвана, Демократична република Конго, Лесото, Мадагаскар, Малави, остров Мавриций, Мозамбик, Намибия, ЮАР, Свазиленд, Обединена република Танзания, Замбия и Зимбабве.). ЮАР е подпомагала и съветвала страните от ЮАОР, които участват в преговорите за Споразуменията за икономическо партньорство и от началото на 2006г. тези страни са предложили ЮАР да бъде включена в преговорите и в бъдещите споразумения.

1.4 Преглед и анализ на износа на ЮАР в световен мащаб и към трите разглеждани страни:

Таблица 4. Търговски баланс

Година
Търговски поток
Партньор 1
Партньор 2
Стоки
Търговска стойност

2005
внос
ЮАР
Света
Общо
$55,032,642,226

2005
износ
ЮАР
Света
Общо
$46,989,589,602

Както е видно от данните в таблицата външнотърговският баланс на ЮАР е отрицателен, т.е. нейният внос надвишава износът й в случая с около 8 млрд.$

ЮАР – световен износ (виж приложения 1, 2, 3, 4)

1) Желязо и стомана

2) Платина

3) Каменни въглища, брикети

4) Моторни средства за превоз на хора без автобуси

5) Диаманти

6) Алуминий и произведения от алуминий

7) Пречиствателни машини, водни помпи

8) Желязна руда

Анализ на износа на ЮАР към ОАЕ

Износът на ЮАР към ОАЕ е най-значим, на фона на другите две страни, които разглеждаме. Общата му стойност е 437,115,440 $, а вносът е 409,963,851$, което обуславя активен търговски баланс на ЮАР в този случай, макар в световен мащаб нещата да са по-различни.
Основни експортни стоки на ЮАР към ОАЕ:

1) Диаманти  

2) Органични химикали

3) Злато 

4) Желязо и стомана

5) Изделия от желязо и стомана

6) Секторът на услугите – строителство, туризъм

Таблица 5. Износ на ЮАР към ОАЕ

Година
Търговски поток
Партньор 1
Партньор 2
Стоки
Търговска стойност

2005
износ
ЮАР
ОАЕ
Общо
$437,115,440

2005
внос
ЮАР
ОАЕ
Общо
$409,963,851

2005
износ
ЮАР
ОАЕ
Диаманти
$66,271,123

2005
износ
ЮАР
ОАЕ
Oрганични химикали
$41,428,214

2005
износ
ЮАР
ОАЕ
Злато
$36,210,220

2005
износ
ЮАР
ОАЕ
Желязо и стомана
$26,176,485

2005
износ
ЮАР
ОАЕ
Произведения от стомана и желязо
$20,461,791

1) Диаманти – ЮАР е на четвърто място в света по добив на диаманти. Към ОАЕ те ги изнасят нешлифовани, а както вече бе споменато, в емирствата в този сектор работи южноафриканската компания шлифоване на минерали и обработка на стъкло. Диамантите се използват в бижутерството и промишлеността. 

2) Органични химикали – ЮАР има развита химическа промишленост, но основно органична химия, докато неорганичната е с много по-лоши показатели и се налага внос. Към ОАЕ изнася основно химикали на водна основа.

3) Злато – ЮАР е на първо място в света по добив на злато. То е и една от основните й експортни стоки в световен мащаб. В резултат на извършената рационализация в добива на злато разходите са снижени, което го прави по-конкурентноспособно. 

4) Желязо и стомана – те са на първо място в парично изражение в експорта на страната в световен мащаб. Миннодобивната и преработващата промишленост като цяло е много развита, а и ЮАР има много залежи на метални руди, най-вече желязна.

5) Изделия от желязо и стомана – Преработващата промишленост е много развита, както и в частност машиностроенето, а и строителството.

Общо за 1)-5): Освен това банковият сектор е сред десетте най-добри в света, а като прибавим и това, че ОАЕ са известни с надеждните си и точни контрагенти, разбираемо е защо двете страни имат такива оживени търговски отношения. В добавка и двете страни са реекспортни центрове на своите региони. 

6) Секторът на услугите – строителство, туризъм – В ЮАР делът на този сектор е 57%. По отношение на туризма от голямо значение е създаването на директни въздушни връзки между двете страни и кампанията на Министерството на Туризма и търговския маркетинг на ЮАР за популяризиране на Дубай. Южноафриканските строителни компании също имат голяма роля за бързото развитите на отношенията между ЮАР и ОАЕ. Компания, която заслужава да се спомене, е строителният гигант Мъри и Робъртс, който е тясно свързан със строителството на престижната Chicago Beach Tower в Дубай.

    
Анализ на износа на ЮАР към Венецуела

Износът на ЮАР към Венецуела е само 16,734,940$, което макар да е почти 16 пъти повече от износа към Литва, все пак го прави незначително малък. Фактът, че го има обаче, е причината за последващото изложение на основните експортни стоки. Интересно е да се отбележи също, че и в този случай ЮАР има активен търговски баланс.
Основни експортни стоки на ЮАР към Венецуела:

1) Желязо и стомана

2) Машини и машинни части

3) Органични химикали

4) Вино и спиртни напитки

5) Метални руди – гранулирана шлака от преработката на желязо и стомана, хром

Таблица 6. Износ на ЮАР кум Венецуела

Година
Търговски поток
Партньор 1
Партньор 2
Стоки
Търговска стойност

2005
износ
ЮАР
Венецуела
Общо
$16,734,940

2005
внос
ЮАР
Венецуела
Общо
$3,273,444

2005
износ
ЮАР
Венецуела
Желязо и стомана
$7,597,486

2005
износ
ЮАР
Венецуела
Машини и части
$3,248,812

2005
износ
ЮАР
Венецуела
Органични химикали
$1,062,950

2005
износ
ЮАР
Венецуела
Вино и спиртни напитки
$712,35

2005
износ
ЮАР
Венецуела
Метални руди
$700,29

1) Желязо и стомана – те са на първо място в парично изражение в експорта на страната в световен мащаб. Миннодобивната и преработващата промишленост като цяло е много развита, а и ЮАР има много залежи на метални руди, най-вече желязна.
2) Машини и машинни части – страната има добре развито машиностроене.

3) Органични химикали – химическата промишленост е добре развита. 
4) Вино и спиртни напитки – В ЮАР е добре развито овощарството и лозарството и има традиции в правенето на вино и спиртни напитки. След апартейда страната влага много усилия в усъвършенстването на винените сортове и производството на вино, най-вече червено.

5) Руди – метални (желязо, стомана, хром) – Страната е на първо място по износ на хром, желязото и стоманата са сред осемте стоки с най-голям дял в износа на ЮАР в световен мащаб.

    Анализ на износа на ЮАР към Литва

Износът на ЮАР към Литва е пренебрежимо малък, както се вижда от дадените стойности в Таблица 7. В интерес на анализа обаче, отново ще представим основните експортни стоки.  Отново търговският баланс е положителен.

Основни експортни стоки на ЮАР към  Литва:

1) Стъкло и стъклария

2) Автомобилни части

3) Машини – водни помпи

4) Вино и спиртни напитки

5) Цитруси

Таблица 7. Износ на ЮАР към Литва

Година
Търговски поток
Партньор 1
Партньор 2
Стоки
Търговска стойност

2005
износ
ЮАР
Литва
Общо
$1,558,626

2005
внос
ЮАР
Литва
Общо
$760,559

2005
износ
ЮАР
Литва
Стъкло и Стъклария
$218,529

2005
износ
ЮАР
Литва
Автомобилни части
$198,542

2005
износ
ЮАР
Литва
Машини-водни помпи
$197,933

2005
износ
ЮАР
Литва
Вино и спиртни напитки
$114,168

2005
износ
ЮАР
Литва
Цитруси
$113,144

1) Стъкло и стъклария – В ЮАР има голям завод Labotec за производство на стъклария за медицински и лабораторни цели. Greenglass, Йоханесбург пък произвежда уникални чаши от стари бутилки с много високо качество. Към  Литва изнася както стъкло за лабораторни цели, така и стъклария със специфични за културата на страната форми и мотиви. 
2) Автомобилни части – в ЮАР има заводи на много световноизвестни производители на автомобили (DaimlerChrysler, BMW,Toyota, Volkswagen, Ford, Iveco, Nissan) и затова автомобилите са на четвърто място в световния й износ. 

3) Водни помпи – Водните помпи са сред осемте стоки с най-голям дял в износа на ЮАР в световен мащаб. 

4) Вино и спиртни напитки – В ЮАР е добре развито овощарството и лозарството и страната има традиции в правенето на вино и спиртни напитки. След апартейда ЮАР влага много усилия в усъвършенстването на винените сортове и производството на вино, най-вече червено.

5) Цитруси – В ЮАР е традиционно добре развито овощарството и отглеждането на цитрусови плодове.

1.5 Тенденции в развитието на икономическите отношения между ЮАР и разглежданите три страни:

           ОАЕ

В бъдеще ще се преустанови или намали вноса на ЮАР от ОАЕ на нефт, тъй като този ресурс е на път да бъде изчерпан, ако не се намали общото му потребление в световен мащаб. ЮАР има потенциал в нефтодобива и нефтопреработката и ще се ориентира към собствен добив и потребление. От ОАЕ ще се внасят само капитали за развитие на този сектор и добри практики. За това ще допринесе добре развития банков сектор на ЮАР и традициите в добива и преработката на нефт на ОАЕ. Ще се развива туризмът между двете страни, за което допринасят усилията на правителствата и добри им взаимоотношения, както разбира се и атрактивните дестинации. 

Литва

В бъдеще има известен потенциал търговският стокообмен между двете страни да се повиши. По принцип ЮАР има най-активни взаимоотношения със страните от Европейският съюз и общата политика на ЕС е насочена към нарастване на търговията между Съюза и ЮАР. Литва е скоро присъединила се държава и тенденцията през годините след присъединяването й е към увеличение на стокооборота с ЮАР. Експортна стока на ЮАР с потенциал за растеж са цитрусовите плодове, които са традиционни за ЮАР и Литва няма собствено производство. От друга страна може би ще се увеличи вносът на ЮАР на строителни материали, поради бързоразвиващото се строителство и необезпечеността на ЮАР с всички видове строителни материали. Би могло да се увеличи вносът на самолетни части, тъй като ЮАР развива своето самолетостроене  и своите авиокомпании и разширява връзките си със света. Може да се намали износът на тютюн и цигари от Литва към ЮАР. По последни данни около 45% от населението пуши, но ЮАР води кампания за намаляване на тютюнопушенето, която доведе до много строг закон за тютюнопушенето на обществени места и много високи цени на цигарите. По данни на правителството кампанията е успешна и има тенденция за намаляване на процента от населението, което пуши, което логично ще доведе до намаление на потреблението и съответно на вноса.

Венецуела

Тенденцията тук е към известно нарастване на стокообмена между двете страни – Венецуела вече е членка на МЕРКОСУР, а ЮАР има подписана спогодба за свободна търговия с обединението. Докато Венецуела членуваше в ОАН търговските им взаимоотношения не бяха толкова активни, поради политиката на ЮАР за преференциални отношения с МЕРКОСУР, които в крайна сметка са преки конкуренти на ОАН. Може би ще се увеличи вносът на ЮАР на цимент, гипс, вар, пластмаса, каучук, поради бързоразвиващото се строителство и необезпечеността на ЮАР с всички видове строителни материали. По отношение на вноса на кораби, лодки и др., той най-вероятно ще се запази в сегашния си вид. ЮАР произвежда луксозни кораби и яхти, а внася транспортни кораби и др. и няма изгледи да промени тази специализация. От друга страна морският транспорт е евтин и ЮАР ще има нужда от кораби за осъществяването му.

1.6 Приложения

Приложение 1. Световен износ на ЮАР

Година
Търговски поток
Партньор 1
Парт-ньор 2
Стоки
Търговска стойност

2005
износ
ЮАР
Света
Желязо и стомана
$5,770,051,690

2005
износ
ЮАР
Света
Платина
$5,316,657,663

2005
износ
ЮАР
Света
Каменни въглища,брикети
$3,269,500,579

2005
износ
ЮАР
Света
Моторни средства за превоз на хора без автобуси
$2,860,422,511

2005
износ
ЮАР
Света
Диаманти
$2,642,252,675

2005
износ
ЮАР
Света
Пречиствателни машини,водни помпи
$1,680,912,647

2005
износ
ЮАР
Света
Желязна руда
$943,061,252

2005
износ
ЮАР
Света
Злато
$235,744,413

Приложение 2. Световен внос на ЮАР

Година
Търговс-ки поток
Парт-ньор 1
Парт-ньор 2
Стоки
Търговска стойност

2005
внос
ЮАР
Света
Нефт и битумни масла
$6,474,152,213

2005
внос
ЮАР
Света
Пластмаса и изделия от пластмаса
$7,846,178,621

2005
внос
ЮАР
Света
Фармацевтични продукти
$5,719,379,373

2005
внос
ЮАР
Света
Органични химикали
$5,639,969,406

2005
внос
ЮАР
Света
Машини-Компютри и части за тях
$4,798,824,880

2005
внос
ЮАР
Света
Електроника-радио и тв приемници  и телевизионни камери
$1,750,556,240

Приложение 3. Основни страни –вносителки от ЮАР

Година
Търговски поток
Партньор 1
Партньор 2
Стоки
Търговска стойност

2005
износ
ЮАР
Япония
Общо
$5,149,174,367

2005
износ
ЮАР
Великобритания
Общо
$5,000,557,079

2005
износ
ЮАР
САЩ
Общо
$4,893,561,944

2005
износ
ЮАР
Германия
Общо
$3,329,958,733

2005
износ
ЮАР
Холандия
Общо
$2,341,521,420

2005
износ
ЮАР
Белгия
Общо
$1,416,640,835

2005
износ
ЮАР
Австралия
Общо
$1,415,068,641

2005
износ
ЮАР
Испания
Общо
$1,391,803,121

2005
износ
ЮАР
Китай
Общо
$1,368,832,185

2005
износ
ЮАР
Швейцария
Общо
$1,250,191,024

Приложение 4. Основни страни-износителки към ЮАР

Година
Търговски поток
Партньор 1
Партньор 2
Стоки
Търговска стойност

2005
внос
ЮАР
Германия
Общо
$7,716,114,405

2005
внос
ЮАР
Китай
Общо
$4,945,610,530

2005
внос
ЮАР
САЩ
Общо
$4,347,652,282

2005
внос
ЮАР
Япония
Общо
$3,715,885,396

2005
внос
ЮАР
Саудитска Арабия
Общо
$3,046,843,100

2005
внос
ЮАР
Великобритания
Общо
$3,036,654,911

2005
внос
ЮАР
Франция
Общо
$2,419,256,417

2005
внос
ЮАР
Иран
Общо
$2,250,041,187

2005
внос
ЮАР
Италия
Общо
$1,624,977,378

2005
внос
ЮАР
Република Корея
Общо
$1,452,721,545

2. Литва

2.1 Литва – обща характеристика

Република Литва









Знаме
Герб

Национален девиз: Vienybė težydi
Нека единството да процъфтява!





Официален език
литовски

Столица
Вилнюс

Най-голям град
Вилнюс

Президент
Валдас Адамкус

Министър-председател
Гедиминас Киркилас

Площ
 - Общо
на 120-то място
65 200 км2

Население
 - Общо (2005)
 - Гъстота
на 127-мо място
3 596 617
55 д/км2

БВП
 - Общо (2005)
 - на човек
на 75-то място
44 727 млрд $
? $

Валута
Литас (LTL)

Часова зона
UTC +2

Независимост
 -призната
от СССР
6 септември 1991

Национален химн
Tautiška Giesmė

Телефонен код
+370

Литва е най-голяма по площ от трите бивши съветски прибалтийски републики. По територия е сравнима с Белгия, Холандия, или Швейцария. 70% от територията й са равнинни, обработваеми земи, 28 % са покрити с гори. Страната е богата на езера, техният брой е около 2 800. Крайбрежието на Балтийско море е с дължина 99 км. 
Основната част от населението са литовци – 81%. Най-значителното малцинство са руснаците (8.5%), следвани от поляци (7%), белоруси (1.5%), украинци и евреи. Преобладава католическото вероизповедание. Официалният език e литовски.

Литовската държава възниква през 13 век с образуването на Литовско велико княжество. В началото на 15 век Литовското велико княжество се превръща в една от най-мощните държави в Европа, обхващаща земи от днешна Беларус, Украйна и Русия. Съгласно Люблинската уния /1569 г./ Литва и Полша се сливат в обща държава "Жечпосполита".

След подялбата между Прусия, Австрия и Русия, Литва попада под руско владичество. На 16.02.1918 г. Литовският съвет провъзгласява независимост на Република Литва. По силата на пакта “Рибентроп-Молотов” през 1940 г. страната е анексирана от СССР. През февруари 1990 парламентът на Литва провъзгласява независимостта на страната, въпреки енергичния протест на Москва и последвалата намеса в началото на 1991г на съветската армия във Вилнюс. В крайна сметка Западът, а по-късно и СССР признават суверинитета на Латвия, която става член на ООН още на следващата година. През 1993 г встъпва в длъжност първият демократично избран президент - Алгирдас Бразаускас. 

Литва е парламентарна република. Членка е още на НАТО и Европейския съюз.

2.2 Външна политика и икономика на Литва

Важна външнополитическа задача на правителството е пълното нормализиране на отношенията с Русия. Въпреки че се солидаризира на международната арена с другите две прибалтийски държави по въпроса за правата на рускоезичното население, за Литва, на практика, такъв проблем не съществува. По въпроса за гражданството Литва прие т.н. "нулев вариант" и обяви за свои граждани всички бивши съветски граждани, живущи постоянно на нейна територия към момента на обявяване на независимостта й. Най-трудният проблем в литовско-руските отношения - руският военен транзит през Литва за Калининградска област бе решен чрез подписването на специална спогодба.
Отношенията на Литва с останалите две балтийски република Латвия и Естония са много динамични и активни във всички области. Много често тези страни неправилно се третират като едно цяло - всяка една от тях търси своята самостоятелна идентичност.Отношенията между Литва и Полша се определят като “стратегическо партньорство”.

Скандинавските страни са основен политически и икономически партньор на балтийските страни и много активно подкрепят усилията им за пълноправно членство в НАТО и ЕС. Наред с това те оказват и сериозна икономическа помощ на процеса на реформи. От другите европейски държави Германия е един от най-важните партньори на балтийските страни, в т.ч. и на Литва, както в политическата, така и в икономическата област.

Столицата Вилнюс, разположена на двата бряга на река Нерис, е основана през 14в. и достигна разцвета си през 16-18 в., когато се превръща във важен политически и търговски център. Населението е 579 хил. жители, от него 53% са литовци, 19% руснаци, 19 % поляци, 5 % белоруси.

През последните години градът се развива бързо в сферата на комуникациите, финансите и услугите, благодарение на откритостта си към Европа и активното влияние на световната литовска диаспора (Близо 3 милиона литовци живеят зад граница - главно в САЩ, Канада, Русия, Бразилия).По-големи градове са Каунас (415 хил. жители) и Клайпеда (202 хил. жители).

Икономиката на Литва е една от най-бързо развиващите се и успешно реформиращи се в Централна и Източна Европа.  Международно признатият Фрейзър Институт от Канада оцени напоследък икономиката на Литва като най-свободната в Централна Европа - преди Чехия, Унгария и Полша. Фрейзър Институт оценява икономиките според критерии, [image: image13.jpg]


основани на принципите на свободния пазар. Според оценката на 27 посткомунистически страни, направена през януари 2000г от "Wall Street Journal Europe" на базата на 10 критерия, Литва е посочена сред първите 7 страни заедно с Полша, Унгария и Чехия. Икономическият ръст е 7.3% през 1997г. и 5.1% през 1998г., когато се наблюдава временно забавяне в резултат на руската криза. През 2000 г ръстът е 3.3 %. 

Определящи за икономиката на страната са добивът и преработката на полезни изкопаеми (най-голям дял в БВП), хранително-вкусовата, текстилната, производството на телевизори, хладилници, фризери. Сравнително добре развити са машиностроенето (металорежещи машини, електромотори, селскостопански машини, малотонажни кораби), химията (главно торове), производството на строителни материали, дървесина, мебели, електронни компоненти, оптично оборудване и електроенергия. В страната работи крупната Игналинска атомна електростанция, която осигурява 87% от произвежданата електроенергия. Литва обаче подобно на България трябваше да затвори два от реакторите при влизането си в ЕС. В момента балтийските страни преговарят за изграждането на обща АЕЦ. Останалата електроенергия се произвежда главно от ТЕЦ, в които освен природен газ и мазут се използва торф, запасите от който са значителни.

През последните 1-2 години най-голям ръст отбелязват следните производства: електрически апарати и оборудване, нефтопродукти, химикали, дърводобив и дървообработване. Спад има в машиностроенето, текстилната и хранително  - вкусовата промишленост.
Международните товарни превози се осъществяват предимно по добре развитата железопътна мрежа и през Клайпеда, единственото незамръзващо морско пристанище в балтийските страни. В страната действат две свободни икономически зони – на пристанище Клайпеда и на летище Шауляй.

Селското стопанство е частно и кооперативно, като дребните и средни фермерски стопанства осигуряват преобладаващата част от продукцията. Произвеждат се зърнени храни, картофи, зеленчуци, захарно цвекло, лен, плодове. Животновъдството е добре развито и осигурява традиционно силно производство на качествени млечни и месни продукти. Увеличаването на обема на пресните и преработени млечни храни при ограничения вътрешен пазар кара напоследък Литва активно да търси за тях външни пазари. 
От април 1994г. в Литва действа валутен борд. Националната валута лит е фиксирана спрямо долара по курс 4:1 (валутният борд действа до началото на 2002 година). Литовските банки не пострадаха пряко от последната руска финансова криза от края на 1997 г и нито една от тях не бе принудена да прекъсне дейността си, за разлика от някои други страни от бившия СССР. Благодарение на стриктната [image: image14.png]S0
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фискална и монетарна политика, инфлацията е сведена до минимум (8.4% през 1997 г, 2.40% през 1998 г, 0.30% през 1999г, 1.4 % през 2000 г). Безработицата през 2000 г е 11.50% - леко увеличена в сравнение с предходните две години (през 1999 г - 8.40%, през 1998 г  - 6.40%). Средната работна заплата - около 1050 лита (262 USD).

В края на 1999г. общият обем на преките чужди инвестиции в Литва достигна 2.4 млрд. USD. Сред чуждите инвеститори на първо място са Швеция (22% от общия обем на инвестициите), Финландия (16%), САЩ (11%), Дания (8%), Германия (7%) и др. Най-привлекателни са енергийният сектор, телекомуникациите и транспорта. Наличието на клонове на редица големи чужди банки в Литва също обещава сериозна инвестиционна активност. В страната работят над 6000 фирми с участие на чуждестранен капитал, сред тях са Siemens, Philips, Motorola, Masterfoods/Mars, Kraft Foods International, Festo, Lancaster Steel, Philip Morris, Danisco, Calsberg и др.
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В Литва функционират 3 свободни икономически зони – в Клайпеда, Шиаулай и Каунас. Фирмите, опериращи рамките на тях са освободени от митнически, пътни такси, данъци върху недвижимите имоти. Предвидено е намаляване на данъка върху печалбата.На разположение е прекрасно изградена инфраструктура и терминали за обработка.

Външнотърговският баланс на страната през 2000 г е отрицателен (-1.615 млрд. USD). Общият външнотърговски оборот е 9.310 млрд. USD, като износът е за 3. 847 млрд. USD, а вносът – за 5. 463 млрд. USD. Най-голям дял във външната търговия на Литва се пада на Латвия, Германия, Великобритания, Русия, САЩ, Дания, Франция, Швеция.
Търговията с ЕС придобива по-значителен дял в стокообмена на Литва. Износът за ЕС през 2000г. е 47.6% от общия експорт, докато през 1996г. съответният дял е бил 32.9%. Литва изнася за ЕС текстилни стоки, химически продукти, машини и оборудване, дървен материал и изделия от дърво, транспортни средства, разнообразни промишлени стоки. Ключови търговски партньори от ЕС за периода 1996-2000г. са Германия, Великобритания, Швеция, дания Франция, Холандия. Нарастването на търговския обмен с ЕС се дължи на влязлото в сила през 1995г. споразумение за свободна търговия между Литва и ЕС. Литовските стоки са освободени от мита с изключение на текстила и някои селскостопански продукти. Страните от ОНД си остават много важен пазар за литовските стоки. Износът за ОНД през 2000г. е 16,7 % от общият износ (при 45.2% за  същия период на 1996г).
Най-голям е вносът от Европейския съюз ( 2000 г - общо 46.6%). От ЕС се внасят главно машини и оборудване, текстил, химикали, автомобили, пластмаси и каучук, цветни метали и изделия от тях. На ОНД се падат 30.8% от вноса (2000 г). 5% от внасяните стоки са латвийски. Оттам се внасят главно суровини - нефт, газ, дървен материал, черни и цветни метали. Тази тенденция е трайна, тъй като алтернативите са много скъпи.
2.3 Износ - внос по продукти
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Водещи в литовския износ за 2000г. са минералните продукти (23.4% от целия износ). На второ място са текстилът и текстилните изделия - 18.4%. Благодарение на активната си маркетингова политика, този отрасъл се интегрира по-бързо от останалите в европейските пазари. Въведените нови качество на продукцията.

Следват изделия на машиностроенето 10.6%), химическата промишленост (8%), транспортните средства - 6.7%, изделията от дърво - 5.9%, животинските продукти - 5.3%, преработените храни, напитки и тютюн - 4.2%, метали и метални изделия - 4.1%. Във вноса преобладават минералните суровини - 23.3%. Машините и оборудването се нареждат на второ място във вноса със 15.8% от общия обем. На химическите продукти се пада 9.4%, на текстила - 9.4%, на транспортните средства - 8.7%, на пластмасите и каучука - 9.4%, метали и метални изделия - 5.3%, храни, напитки и цигари - 4.0%, растителни продукти - 3.4%.

Макроикономически индикатори за Литва

Показател
Мярка
1999
2000
2001
2002
2003
2004
2005
2006*
2007*

Реален ръста на БВП
%
-1.8
4
6.5
6.8
10.5
7.0
6.8
6.3
5.9

Промишлено производство (реален ръст спрямо предходната година)
%
-11.2
5.3
15.9
3.1
16.1
10.3
6.8
9.6
6.1

Брутокапиталообазуване (реален ръст спрямо предходната година)
%
-6.3
-3.9
15.0
11.1
14.0
12.3
11.6
2.7
6.9

Средногодишна инфлация
%
0.8
1.0
1.3
0.3
-1.2
1.2
2.7
2.3
2.5

Ниво на безработицата
%
14.1
15.4
17.4
13.8
12.4
11.4
10.5
10.0
9.5

Бюджетен дефицит
%
-5.6
-2.7
-2.3
-1.4
-1.2
-1.4
-2.0
-1.8
-1.6

Износ на стоки
млн.евро
2 950
4 382
5 456
6 363
6 773
7 478
9 464
10 884
12 312

Внос на стоки
млн.евро
4 266
5 576
6 693
7 770
8 262
9 398
11 612
13 206
14 652

Текуща сметка
млн.евро
-1.119
-730
-640
-772
-1 116
-1 394
-1 342
-1 501
-1 494

Текуща сметка
%
-11.2
-6.0
-4.8
-5.2
-6.8
-7.7
-6.6
-6.7
-6.1

ПЧИ (нето)
млн.евро
448
406
498
772
160
632
510
640
706

Брутен външен дълг (в края на периода)
млн.евро
4256
5284
5879
5 945
6 670
7 682
9 523
10 916
12 611

Брутен външен дълг
%
42.6
43.7
44.4
39.7
40.6
42.5
46.9
49.0
51.5

Покритие на вноса
месеци
2.8
2.8
3.0
2.9
3.2
2.7
2.7
2.5
2.3

Среден валутен курс
LTL/EUR
4.27
3.7
3.58
3.47
3.45
3.45
3.45
3.45
3.45

Среден валутен курс
LTL/USD
4.0
4.0
4.0
3.67
3.05
2.77
2.77
2.85
2.76

Забележка: *) прогнозни данни








Източник: Банк Аустрия Кредитанщалт, Национална банка на Литва, Статистическо бюро на Литва

Последна актуализация: февруари 2006








2.4 Анализ на износа на Литва към ЮАР

Общият обем на износа, който се е реализирал от Литва по посока на Южноафриканската република през 2005 година е $ 760 559. Тази стойност ясно показва, че ЮАР далеч не е една от предпочитаните експортни дестинации за прибалтийската държава, а търговията между двете страни заема твърде ниски равнища. По стокови групи експортът се разпределя както следва:

Описание на стоковата група
Стойностен обем

на износа

Електрическо оборудване
$383,616

Цигари и други тютюневи изделия
$82,027

Резервни части за самолетна индустрия
$61,809

Различни по вид химични продукти
$50,397

Оптична и фото техника, медицински апарати
$49,802

Други стоки
$146,701

Поради сравнително ниските нива на реализирания износ горните стокови групи не влияят особено на общата представа за външната търговия на Литва, а така също не могат да бъдат направени и някакви генерални изводи за причините, по които точно те се включват в структурата на експорта към ЮАР. Прави впечатление, че с най-високи нива е електрическото оборудване, което обаче със своите $ 383 616 е твърде “безобидно”.  Цигарите далеч не са една от основните експортни стоки на прибалтийската страна, но все пак явно тя успява да намери пазар и за това свое производство в Южна Африка.  Тенденция трудно може да бъде изведена, но като такава може да се посочи бъдещо увеличаване на обема износ от стоковата група “Оптична и фото техника, медицински апарати”, тъй като тя е една от водещите за Литва, а във външнотърговския обмен с ЮАР все още заема ниски стойности и е едва на пето място в структурата на експорта.
2.5 Анализ на износа на Литва към Венецуела

Износът на Литва за Венецуела през отминалата 2005 година се равнява на $ 2 742 407. Южноамериканската страна също не се явява един от главните търговски партньори на Литва, но в сравнение с ЮАР тук износът е на сравнително по-високи нива. Все пак, както е видно от таблицата по-долу, той почти изцяло се заема от една стокова група:

Описание на стоковата група
Стойностен обем

на износа

Оптична и фото техника, медицински апарати
$2,255,243

Мляко и млечни продукти, яйца, мед
$248,649

Житни растения, брашно, нишесте и др.
$188,887

Ядрени реактори и бойлери
$41,504

Резервни части за самолетна индустрия
$5,172

Други стоки
$2,952

Структурата на експорта, реализиран във Венецуела, въпреки своите ограничени размери показва типичните стокови групи, които се изнасят зад граница. Безспорен лидер е “Оптична и фото техника, медицински апарати” – стоките от тази група са основни експортни единици за Литва, като в случая заемат над 80 % от износа към южноамериканската страна. Млякото и млечните продукти, наред с житните растения, са резултат на силно развитото селско стопанство и животновъдство в страната. Като беше отбелязано по-горе, увеличаването на обема на пресните и преработени млечни храни при ограничения вътрешен пазар кара напоследък Литва активно да търси за тях външни пазари. Останалите две стокови групи не сред най-характерните за европейската държава и причината за техния износ към Венецуела може да се търси в конкретни субективни фактори от търговията между двете страни. Тенденция може да бъде определена по посока общата търговия между двете страни, която ще продължи своя темп на нарастване. Най-големи промени се очакват в обема на изнесените мляко и млечни продукти, както и житни растения и брашно.

2.6 Анализ на износа на Литва към Обединените арабски емирства

От трите разглеждани в тази курсова работа външнотърговски партньори на Литва износът към ОАЕ е с най-голям фактически обем - $ 3 035 016 за 2005 година. Характерна за него е силна фрагментираност по стоки и стокови групи – за разлика от износа към Венецуела, където една стокова група заема над 80 % от експорта, тук няма подобна концентрираност. Това е видно и от таблицата – най-голямата стокова група е “Други стоки”:

Описание на стоковата група
Стойностен обем

на износа

Оптична и фото техника, медицински апарати
$543,763

Знаци, осветление и др.
$301,428

Текстил и изделия от текстил
$295,821

Дърво и изделия от дърво 
$263,323

Електрическо оборудване
$238,614

Други стоки
$1,392,067

Отново водеща е групата “Оптична и фото техника, медицински апарати”, но тук нейната стойност не превишава особено много нивата на останалите стоки от експорта. Впечатление правят групата на изделията от дърво, както и на тези от текстил, които са едни от най-изнасяните от страна на Литва.  Производството на дървесина и мебели е водещо в икономиката на страната. В крайна сметка тенденция в търговията между Литва и ОАЕ също трудно би могла да бъде изведена на база оскъдната информация и най-вече поради силната фрагментираност на износа. Със сигурност търговията между двете страни ще повиши нивата си в идните години, но е трудно да се предвиди кои точно стокови групи ще бъдат засегнати от това.
В крайна сметка като обобщаващ извод може да се спомене, че Литва търгува предимно с Европейския съюз и Русия, като се възползва от икономическите изгоди на членството си в интеграционната общност. Търговията с останалата част от света е на “втори план”, а поради относителната неголяма икономическа мощ на останалите три разглеждани държави и търговията с тях не е на високи нива.

3. Обединени арабски емирства

  3.1 ОАЕ – обща характеристика

Географско разположение
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ОАЕ са разположени на Арабския полуостров- заедно с Кувейт, Саудитска Арабия, Йемен и Оман. Те принадлежат на т.н. Страни от Персийския залив и на страните от Средния Изток. Това е равна, неплодородна, крайбрежна равнина която се слива с хълмистите пясъчни дюни на пустинята Руб Ел Хали на запад и планините на изток. Нейното стратегическо географско разположение на юг до пролива Хормуз я прави важна транзитна точка в транспорта на суров петрол. Обединените Арабски Емирства се смята за една от петнадесетте страни, съставляващи така наречената „Люлка на човечеството”. Границата между ОАЕ и Саудитска Арабия е установена с договорите от 1974 г. и 1977 г. ОАЕ заемат територия от 83 600 кв м, което е грубо територията на Португалия. Тя граничи със Саудитска Арабия на запад и юг и Оман на изток. 4/5 от територията на страната е пустиня. Тя включва седем емирства : Абу Даби, Аджман , Дубай , Фуджейра , Рас Ал Хайм , Шаржа и Ум Ал Куейн. 

Демографска структура


Населението на ОАЕ за 2005 г. е 4,041 мил като 3,23 мил не са граждани на държавата.  Очаква се скоро да достигне цифрата от 5 млн, което ще е 20 пъти повече от населението през 1971. Повече от 60% от населението живее в Абу даби и Дубай. Мъжете са два пъти повече от жените. По- голямата част от работна сила е заета в държавния сектор, като той вече е достигнал точката си на насищане. Очакват се нови 19 610 работници да потърсят работа там през 2010, като само 2% от местното население е заето в частния сектор. Частния сектор осигурява 52% от работните места. Въпреки че броя на жените участващи активно в икономиката на страна се  е покачил с около 11 %  в периода 1995-2004, техния дял от общата работна сила си остава твърде малък -27%. Безработицата сред жените е 19 % а при мъжете 8.2 %, въпреки факта че броя на жените с висше образование е много  по висок от този на мъжете. Около 50% от населението са южно азиатци, а останалите са араби, европейци и източноазиатци. Някои от местните жители имат персийски и индийски произход. Повечето от гражданите са мюсюлмани. Ислямът е официална религия в ОАЕ, като има и значителни малцинства, проповядващи християнство и други религии. Арабският е официалния език на страната и се използва от правителството и държавните служители, докато английският е все по-важен в търговията и икономиката. Според статистика от 2005 г. около 90% от населението може да чете и пише.

Естествен Прираст  6.9 %, който е един от най-високите в света. 

Раждаемост:  18.65 новородени на всеки 1000 човека

Смъртност:    4.14 починали на всеки 1000 човека

Очакваната продължителност на живота е 68.6 години  за мъжете и 72.9 за жените.

Според данни за 2003 ¼ от населението е е под 15 години, 55% е от 15-39, 18% е на възраст от 40-59, и само 2% е над 60 години. 


През  1988-89  повече от  283,000 ученици, половината от които момичета, са посещавали начални и средни училища. Началното образование и средното до 9 клас са задължителни. 90% от момичетата и 80% от момчетата, които преминат последната година на средното си образование, кандидатстват за прием в университет. Днес нивото на неграмотност е 10% , като за сравнени през 1975, в ОАЕ е имало 50% неграмотност при мъжете и 70 % при жените. Повече от 17 000 от преподавателите и администраторите са чужденци. През 1987-88 повече от 7 000 студенти, половината от които момичета, са приети в Университета на ОАЕ. 

Държавна уредба


Със стабилна икономика, поддържана от нефтената индустрия, ОАЕ се славят с един от най-високите стандарти на живот в света. Конституцията на ОАЕ, приета с независимостта през 1971 г. временно, а през 1996 г. окончателно, постановява федерално правителство, като оставя много власт на емирствата. Правителството има изпълнителна, законодателна и съдебна власт, като изпълнителната има най-големи правомощия. В страната няма политически партии и избори. От самото начало пред ОАЕ стоели много предизвикателства , които мнозина смятали, че ще доведат новата федерация до провал. Страната имала спорове за границите със Саудитска Арабия и Оман, а наред с това и вътрешни конфликти за власт между емирствата. Осен това през 1971 г. Иран завзел островите Абу Муса, Тунб ал Кубра и Тунб ас Сугхра в Персийския залив, за които ОАЕ предявявали претенции преди това. Политически страната е стабилна от десетилетия, водена от емира на Абу Даби шейх Зайет бин Султан Ал-Нахайан до неговата смърт през 2004 г. Той е наследен на поста владетел на Абу Даби от най-големия си син шейх Калифа бин Зайет Ал-Нахайан, който става и президент на ОАЕ. Въпреки че държавните институции са близки с тези в демократичните страни, най-важните и отговорни постове се предават по наследство, като всяка управляваща фамилия представя своя народ. Политиката е процес на задоволяване на претенциите на управляващите фамилии, а също така и на заможните търговци и духовни водачи.


Политическата сила е съсредоточена в Абу Даби, от където се контролира голяма част от икономиката и ресурсите на страната. Двете най-големи емирства Абу Даби и Дубай, осигуряват около 80% от националния доход. 


Местна валута - дирхам (един дирхам се състои от 100 филса).  Курсът на дирхама е официално свързан с курса на щатския долар в съотношение 1 щатски долар = 3.67 дирхама.

История


Преди откриването на петрола по тези земи през 1950 г., ОАЕ била група от силно изостанали и неразвити държави под протекцията на британското правителство. Петролната индустрия довежда до бърз икономически растеж и модернизация, което помага на емирствата да се освободят от контрола на Британия през първата половина на 70-те години на XX век. По– голямата част от петрола на страната е открит в Абу Даби, което го прави най-богатото и силно между седемте емирства.

3.2 Икономиката на ОАЕ


Преди първият износ на петрол през 1962, икономиката на ОАЕ е съставена основно от производство на перли, риболов, земеделие, животновъдство. През 1905 търговията с перли включвала 22 000 търговци с около 1300 лодки и генерирайки доход от 600 000 паунда. Съществувала е добре развита индустрия за строене на лодки, с внос от дървесина от Индия. ОАЕ снабдявала с лодки региона- те правели лодки и морски съдове с различни големина и употреба. - за риболов, добив на перли, или транспорт. След Великата Депресия през 1930, Япония се развива като център за добив на култивирани перли. Тогава, голям брой от населението имигрират към Кувейт, Катар и Саудитска Арабия за да се включат в развиващата се вече петролодобив. След покачването в цените на петрола през 1973, петролът започва да доминира в износа на страната, както и в създаването на възможности за инвестиции вътре в страната. Изчислено е че ОАЕ разполагат с петрол който при днешната консумация би стигнал за 150 години напред.


Богатството на ОАЕ основно се базира на износа на петрол и природен газ, който формира 33% от БВП на страната. ОАЕ е третия най-голям нефто производител в персийския залив след Саудитска Арабия и Иран (поради военните действия иракското нефтено производство се мени постоянно и не се отчита). Запасите от природен газ на ОАЕ се нареждат на 4-то място след тези на Русия, Иран И катар. От 1973 г. ОАЕ претърпява пълно преобразуване от беден регион на малки пустинни емирства до модерна страна с висок стандарт на живот. БВП на човек от населението не е много под тези на западните европейски държави, а приходите от петролни продажби и умерената външно политическа позиция са позволили на държавата да играе важна роля по въпросите засягащи региона. В последните години Правителството търси начини да намери други източници на доходи и да намали зависимостта си от изчерпаемите нефтени залежи. Един от резултатите на тези усилия е постоянното развитие на туризма, основан на крайбрежни, пустинни и спортни курорти и инфраструктура. Успеха на тези начинания, заедно с други фактори като сравнително евтините стоки, високите температури, които преобладават през цялата година , инженерните чудеса като Бурж Ал Араб и Острова на Палмите, както и добрите отношения със Запада довеждат до това, че в днешни дни много хора наричат малката държава Хонг Конг на Средния Изток.


В сравнение с останалите страни от залива, ОАЕ и в частност Дубай, показват все по-голяма независимост на икономиката си от петрола и природен газ. През 2004, петрола е представлявал 32.5 % от реалния БВП на страната. За Дубай, неговият размер намалял до 6.1 %, спрямо 2001 когато е бил на ниво от 8%. През 2004 г. реалния БВП за Дубай се равнява на AED 111 милиарда сравнен с 98 милиарда през 2003, което е рекорд от 13.3 % ръст.


През 2004, в Дубай, дялът на търговията и услугите е с най-голям процент – 20%. Този сектор е от значителна важност за икономиката на Дубай, тъй като той отбеляза ръст от 110% през периода 2001-2004. На второ място е производствения сектор, с 14.6%, който е нараснал от AED 35.1 милиарда през 2001 до AED 49.5 милиарда през 2004.


Секторът на комуникациите, транспортът и складирането се нарежда на 3 то място, по отношение на добавена стойност към БВП с 13.7 %. През последните 4 години, този сектор отбелязва 49% ръст, с годишен темп от 14.2 %. Четвърто и пето място се заемат от Строителния сектор и секторът на Недвижимите имоти, съответно 12.2% и 10.6% от БВП. Има голям връзка между двата сектора, тъй като процъфтяването и развитието на търговията с недвижими имоти, дърпа след себе си и строителния сектор. През последните четири години, този сектор расте със средно 37.4% годишно, следвайки тенденциите в емирствата.


БВП на ОАЕ се очаква да отбележи рекорден ръст тази година от 36%, достигайки AED 648 милиарда или да продължи тенденцията през последните години, което би означавало ръст от 23%.


През 2005, ОАЕ отбелязаха ръст на БВП от 26.4% спрямо 2004, което е  AED 485 милиарда. Според Международния валутен фонд, това поставя икономиката на ОАЕ на 37 място в света, по-голяма от тази на Малайзия и Египет. 
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Според последният доклад на Търговската камара в Дубай, за последната година Абу Даби и Дубай имат дял от съответно 59% и 28.9% в общия БВП за страната. По сектори, нефтът и петролът представляват 27%, докато производството е 20%, търговията 17% сферата на недвижими имоти 12%, строителство 11%, транспорт, складиране и комуникации 10% и финанси 9%.


От графиката ясно се вижда че, за 2002 година,  на първо място като процент от БВП заема търговията с петрол и природен газ – 48.653 %. Следван от сферата на производството – 34.69%. На трето място се нарежда търговията на едро и дребно – 22.5%, търговията с недвижими имоти е 19.42% и т.н


Размерът на местните инвестициите се очаква да нарасне 24.9 %, което се дължи на многобройните проекти които са започнати във всички емирства. Обикновено това са проекти свързани с подобряването на инфраструктурата или с изграждането на големи търговски, туристически и жилищни комплекси.  Над 20 000 000 пътници са минали през летищата на ОАЕ през 2003, което е 1/3 от трафика на летище Heathrow, който за 2005 е бил около 60 милиона. След предоставянето на свободен достъп на въздушното си пространство, Дубай става основна дестинация за над 100 авиокомпании, но свободните търговски зони са тези които го превръщат в реален транспортен и бизнес център в региона. 


Що се отнася до външнотърговския баланс, то се очаква че износа на ОАЕ ще достигне AED 514 милиарда, което 21% ръст спрямо 2005, а вноса ще отбележи нива от 306 милиарда отразявайки ръст от 3% спрямо 2005. Нефтът и петролните продукти, представляват 40% от експорта и този процент се очаква да намалява всяка година, тъй като инвестициите в други сектори 
продължават да увеличават  своя дял от БВП. Япония е основния потребител на петролните суровини, като цифрите сочат, че тя се нарежда и на първо място при експорта на ОАЕ и в не-петролните продукти. През 2005 търговията между двете страни възлиза на AED 16 483 милиарда. За последните 4 години това е увеличение от 101%. 


Очаква се в средно срочен план да има голямо развитие в сферата на въздушния и морския транспорт, логистиката, ИТ и фармация. Целта на управляващите е да превърнат страната в регионален и даже световен център на предприемачество в няколко индустриални сфери и сфери на услугите. За да постигне това правителството се стреми да насърчава развитието на частни и смесени предприятия.


През 2004, общата външна търговия на ОАЕ се е увеличила с 59% спрямо 2003. Това се дължи на „отворения“ курс на външнотъргов-ската политика на правителството, която се стреми да насърчи ПЧИ в страната които да стимулират иконо-миката. Освен това, всяко едно от емирствата инди-видуално, но със съгласието и одоб-рението на емира се опитва да стимулират инвестициите чрез Свободни търговски Зони, в които чуждестранни компании могат да се регистрират и да започнат бизнес като се ползват от множество преференции. Те са освободени от лични подоходни данъци, както и от плащането на корпоративен данък. Позволено е 100% връщане на доходите и печалбите в родната им страна и няма изискване за 51% участие на местен партньор, което се отнася за териториите извън свободните търговски зони. Най-голямата свободна търговска зона е  Джабел али, разположена в Дубай. Тя е основана през 1985 година. Като през първата година на нейното съществуване там са се регистрирали само 16 компании. Днес там се регистрират по 16 компании средно на месец. Общият им брой е 2300 и те  принадлежат на повече от 100 държави.  Едни от  първите компании направили офисите си в Джабел Али са били компании от съседни страни и Индия.   


ОАЕ е може би единствената страна с света където чужденци преобладават в частния сектор и като работници и работодатели. Правителството се стреми да изгради стратегия за стимулиране на местното население за активно взимане на участие в изграждането на частни фирми и предприятия чрез създаване на програми на обучение, квалификация и преквалификация. Основното е да се продължи развитието на предприемачеството и създаването на свободни икономически зони от където може да се черпи ноу-хау, и да се продължи развитието на икономика независима от петролни продукти.


Всяко едно от седемте емирства се опитва да се концентрира в различна сфера на развитие. Например, Абу Даби се е фокусирал върху ефективното използване на енергийните си ресурси, тъй като там са съсредоточени 90% от енергийните ресурси на ОАЕ. 


Шаржах се концентрира върху текстилната и леката индустрия, а останалите Емирства са отдадени на земеделие, керамика, цимент и морската индустрия.


В центъра на развитието на търговията е Дубай  с Джабел Али. В Дубай също се развиват туризма, финансите и комуникациите. В Джабел Али  се реализира 10 милиарда долара  годишно от реекспорта на страната. Тази свободна търговска зона се разполага на площ от 100 км2 на най-голямото пристанище направено от човека- то буквално е издълбано/изкопано в пясъка на пустинята. Тя се е превърнал в основен логистичен център, център за доставки, и индустриален център. 28% от фирмите са от Азиатските страни на Тихи Океан, 35% от страните в залива и Средния Изток, 27% от Европа и остатъка от Америка и други. Сред компаниите там са: Acer, Black & Decker(бормашини, косачки, триони, кухненски роботи, прахосмукачки ), Compaq (компютри, принтери , скенери), Daewoo, GAP (дрехи), Honda, Johnson & Johnson, Nestle, Nissan, Nivea, Philips, Samsung, Sony, Bridgestone (Гуми), Bayer (химико-фармацевтична индустрия), Hewlett-Packard, Xerox, Nokia, Toshiba amd DaimlerChrysler. Свободната зона на международното летище на Дубай е седалище на компании като: Boeing, Chanel (парфюми), Estee Lauder (парфюми), Fedex, Logistics, Matsushita Avionics(електроника за самолети), Porsche, Ricoh (nt. Our lineup includes copiers, printers, fax machines, personal computers, CD-Recordable and CD-ReWritable drives and media, and relate), Samsonite (раници, куфари, чанти, чадъри) and Tag Heuer(часовници). Други мултинационални компании са General Motors, Grundig (радио), H.J. Heinz (храна), Hyundai, IBM, McDermott, Mitsui, Samsung and York(отоплителни уреди и климатици) . Някои от по-малките компании използват около 35 кв. м за офисите си но това не възпрепятства активността им.

Освен това съществуват обособени и други свободни търговски зони, специализирани в определена област. Това са:

Dubai Technology & Media Free Zone

Dubai Internet City

Dubai Media City

Knowledge Village

International Media Production Zone

Dubai Cars & Automotive Zonе

Gold & Diamond Park Free Zone

Dubai Metals & Commodities Centre

През последното десетилетие икономиката на ОАЕ показва постоянен растеж и размерът на БВП достигна 358 милярда, като дялът на петролът в него намалява, докато размерът на БВП, който не се дължи на нефт и нефтени продукти е основната движеща сила зад ръста на БВП.(73% от БВП). За сравнение преди 20 години нефтът е заемал 65% от БВП на ОАЕ. 
Според Световната банка ОАЕ се доказва като една от страните с бизнес среда предразполагаща към регистриране на фирми и предприятия. Според доклад на Световната Банка за започването на бизнес са необходими 29 дни, докато средния период в страните от Средния Изток и Северна Африка (MENA)е 60 дни. Като процент от брутния националния доход, разходите за стартиране на собствен бизнес са 24.4%, което също е сравнително ниско спрямо средните 76.1 % за страните от МЕНА. Съществуват 10 процедури през които трябва да се премине за да започнеш бизнес в ОАЕ. Чуждестранни инвеститори които са заинтересовани от регистриране на фирма в ОАЕ извън свободните търговски зони, трябва да имат 51% местно участие и само 49% чуждестранно.


3.3 Производство на ОАЕ
Основните сфери на развитие, освен тези свързани с нефта и петрола, са строителството, производството на алуминий, метали, цимент, химикали, фармация, дрехи и текстил.

Циментът и металите са на първо място сред износните стоки. Следвани от фармацевтичните продукти.


Индустриалната инфраструктура на града осигурява всички основни удобства и възможности и услуги за различни сектори: преработка на храна, текстил, пластмаса, химикали, строителни материали и високи технологии. От 355-те производствени компании, 36 са в сектора на петрохимиите, 28 в производството на храни, 15 в производството на дрехи, 58 в производството на стъклопласт, 75 в производството на строителни материали, 23 в сферата на компютрите и компютърното оборудване, 81 в отрасли свързани с металите,


Въпреки това обаче, Дубай не е основен производител, защото по-голяма част от произведените стоки минаващи през пристанищата му са транзитни. През 2002 приносът на производството в БВП на страната е 72.7 милиарда, отбелязвайки годишен ръст от 4.5%.

Dubaj Aluminium Company


Алуминият е най-добре развитата тежка индустрия в страната, като се изключи петролната. Dubaj Aluminium Company е най-голямото индустриално предприятие в Дубай. То се намира в Джабел Али и датира от 1975 година. Той е построен с инвестиция от 850 милиона щатски долара, и една допълнителна през 2000 от 736 милиона долара. През 1999 производствените му мощности са се равнявали на 380 000 тона на година, а днес те са 530 000 тона.  За работата на компанията ОАЕ внасят суров боксит (алуминиева руда) от Австралия и го преработват до висококачествен алуминий и метални сплави които ги продават на  изгодни цени. Компанията осигурява 12% от БВП на страната и 50% от доходите, извън тези от петрола. Той достига до потребители в Европа, Америка и средния изток. На него принадлежат 2% от световното производство на алуминии.  

Известен е и завода за магнезий - Magnesium Alloy Plant – за него също суровината се внася от Албания. След което продуктите от магнезий се продават на Япония, Европа и САЩ. 


Производството на цимент датира от 1970 г, което го прави едно от най-старите производства в ОАЕ. До 1998 в страната вече има 10 големи компании -  Al Ain, Sharjah, Dubai, Fujairah, Ajman and Umm al-Qaiwain. Общите им производствени мощности се равняват на 9 милиона тона. Те осигуряват работа на около 3000 работници.

Safewater chemicals е нов химически завод и е резултат на частно партньорство между компания в Абу Даби -65% и фирма от Южна Африка 35%. Този завод за хлор-алкали произвежда 12 000 т на година от солна киселина, 30 000 т. содиев хипохлорид и 8 000 т, сода каустик.

Други химически заводи са Julphar или Gulf Pharmaceutical Company 

Julphar  e с капитал от 855 служители, и 165 милиона дихрана.  Gulf Pharmaceutical Company, има възможност за производство на 1 милиард хапчета годишно, предлага 275 вида лекарства, само 7% от които се предлагат на местния пазар. Останалата част се експортират за над 30 страни. Новата част на компанията Julphar 2, се занимава с производство на антибиотици, Вече има и клонове на тази компания в Германия и Еквадор. Друга фармацевтична компания е Gulf Inject. През последните 3 години тя е изнесла около 10 милиона шишенца с лекарства до около 26 страни.  В отговор на увеличилото се търсене на международния пазар компанията увеличава производствените си мощности и сключва договори с други местни -по малки производители.  


Известна местна компания в сферата на строителството е ADDAR. Tabreed е компания занимаваща се с охладителни системи. RAK Ceramics е международно развита компания основни заета в производството на керамични плочки и санитарен фаянс.

Emirates Iron and Steel Factory , в момента работи на 70% от възможностите си. Нейното производство задоволява ¼ от местното търсене, а останали се внасят. Търсенето се очаква да остане значително поради значителния ръст на населението, което води след себе си бум в строителния сектор. 

Dubay Textile City е в основата на производството на дрехи и облекло. ОАЕ остават основните износители на облекло за страните от залива. Тук има около 180 фабрики за дрехи, 4 предачни и тъкачни завода и около 35 компании заети в производството на платове за покривки на легла, възглавници и т.н. 

ОАЕ имат 3 компании за производство на килими. Основно е производството на килими със  суровини на петрохимията. Тъй като по-голяма част от килимите се правят от синтетични платове производството на подобни килими има възможност да допринеса за развитието на диверсификацията на икономиката на ОАЕ. 

Dubai Cable Company – е заета в производството на висококачествени кабели. 

Строенето на лодки, поправянето на кораби са важни морски индустрии. Тук основна е компанията Абу Даби шип билдинг компани, която е най-големият приносител на товари в Средния изток. 

Al Tajer Glass Factory – тя е местна компания, една от най-големите. Има още две големи компании за направата на стъкло и продукти от стъкло. Трите компании имат над 500 работници. 

Земеделие 


Земеделието се развива около оазиси. Освен вода за растежа на палмите (фурми) и  фураж за добитъка, те осигуряват вода и за номадите, които скитат със своите стада из пустинята. 


ОАЕ има около 40 милиона палми, заедно с различни видове плодове и зеленчуци – манго, домати, краставици, чушки. До сега се наблюдава успех в увеличаването на култивираната земя както и в развитието на различни методи за отглеждане на културите. До 2003 ОАЕ произвеждали 30% от необходимите им зърнени култури, докато имали излишък на някои плодове и зеленчуци. ОАЕ са 100% самозадоволени що се отнася до нуждите им от риба и фурми и отглежда 50% от необходимите им зеленчуци. Потребностите им от месо са 31% задоволени. Страната произвежда 83% от дневната си консумация на млеко и 39% от тази на яйца.   

След намаляването на квотите на ОАЕ в ОПЕК, износа на нефт на Абу даби намаля за втора поредна година. Въпреки това той запази първото си место на основен доставчик на суров нефт за Япония, осигурявайки 23% от вноса на нефт за Япония, и изнасяйки повече от половината си нефт за нея. След Япония, най-големи вносители на нефт са Южна Корея, Индиа, Пакистан, Шри ланка и Бангладеш. 

3.4 Внос и износ на ОАЕ към света и разглежданите страни в частност

Износ: 

Суров петрол – 45% (2003), природен газ, реекспорт, риба, транспортни средства, фармацевтични продукти, алуминий и цимент 

Партньори: Япония 26.8%, Южна корея 9.5% Иран – 3.8%

Внос:

Оборудване за машини и транспорт, химикали, храна – общо формират 70% от вноса, живи животни. 

Партньори: Китай 10.9%, Япония 7.9%, Великобритания, Германия 7.8%, САЩ 7.6 %, Франция 7.5%, Италия 4.8%, Индия 4.4%  

Внос и Износ на Дубай

внос – машини, телевизори, видеа, аудио оборудване, -  Dh 3.8 billion, текстил (Dh 2.8 billion), транспортни средства (Dh 1.6 billion), метал (Dh 1.32 billion)

износ – метал (Dh 573.3 million) и текстил (Dh 233.8 million)

Реекспорт – текстил (Dh 875.2 million), машини и аудио техника и Телевизори (Dh 792.4 million), зеленчуци (Dh 355.42 million)

ОАЕ се нарежда на 3 място като реескпортен център след Сингапур и Хонг Конг. Всъщност, реекспортната търговия осигурява 1/3 от цялата търговия в ОАЕ. Най-голям процент от тази търговия се концентрира в Дубай. Реекспортът се разпределя сред повече от 35 страни. Заради ръстът на населението в ОАЕ, по-високото търсене на вносни стоки които да отговорят на нуждите от реекспорт  и по-високите лични разходи  е довело до увеличаването на вноса в ОАЕ и неговата стойност. Силата на реекспорта се дължи на поръчките на едро, ниските данъци, добрата инфраструктура и историческото събиране на търговци. Краткото време за доставка е също основен фактор. След бързите темпове с които той се разви през 1990, той бележи лек спад но днес повече от 25% от вноса е за рееекспорт. 

Търговия между ОАЕ и ЮАР

Търговията между двете страни е най-развита в сравнение с търговията на ОАЕ с Венесуела и Литва.

Съществуват 2 основни институции, които се грижат за развитието на търговските връзки и отношения между двете страни, както и за насърчаването на вноса и износа.

Това са South African House и  South African Business Council

South African House -основана на 1 Юни 2005

Цел - да осигури в дългосрочен план постоянна търговия между Южна Африка и страните от Gulf Cooperation Council (Съвета на Страните от залива) т.е между Южна Африка и Бахран , Саудитска Арабия, Кувейт, Катар, Оман и ОАЕ.

Мисия – да стане основен орган за консултации на фирмите от ЮАР по въпроси свързани с започването на бизнес на територията на страните от залива, да улесни търговията между страните, както и потока от инвестиции.

От страните от залива, най-добре развита е търговията на ЮАР с ОАЕ. През последните 4 години тя е нараствала средно с 36%. Затова и действията на South African House  са насочени главно към развитие на отношенията между ЮА и ОАЕ

South African Business Council

Цел - да съдейства за развитието на търговските отношения между ЮА и ОАЕ. Той организира форуми и различни срещи с цел събиране на бизнесмени и потенциални партньори от двете страни, за да могат те да разширят мрежата си от контакти и партньорства.

· да насърчи търговията и инвестициите между ЮА и ОАЕ чрез директен контакт между бизнесмени от двете страни

· да играе ролята на форум за размяна на информация, идеи, мнения, на търговци от двете страни за изясняване на въпроси от взаимно значение

· да осигурява съвети и консултации на компании от двете страни

· организиране на панаири и изложения

· осигуряване на условия за насърчаване на организирането на мрежи от партньорства

· да рекламира уникалната култура на ЮА, като толерантна нация

Износ на ОАЕ към ЮАР 

За 2005 година износа на ОАЕ към ЮАР се равнява на  $409,963,746 .

Основните износни стоки на ОАЕ към ЮАР са:

· Стъкло и произведения от стъкло 

· Пластмаса и стъклопласт

· Резервни части за автомобили 

· текстил - плетиво и платове 

· радио и телевизионни апарати 


Резервните части за автомобили формират основна част от износа на ОАЕ към ЮАР. Това се дължи на факта че фирми като Нисан, Хонда, Даймлер Крайслер, Порше, Дженерал Моторс, Hyundai са се установили в свободните зони на страната. Освен това, в Дубай има специално обособена свободна търговска зона -  Dubai Cars & Automotive Zone, в която се концентрират много автомобилни компании. Осъществява се голям реекспорт на автомобили втора употреба към Африканските страни. 


Производството и направата на тъкани,  платове и плетивото също се осъществява в отделна свободна търговска зона наречена Dubai Textile City. Там има около 180 фабрики за дрехи, 4 предачни и тъкачни завода и около 35 компании заети в производството на платове за покривки на легла, възглавници и т.н. На тях и тяхното производство се дължи износа на дрехи и облекло, килими и т.н. ОАЕ имат 3 компании за производство на килими.


Производството на стъкло се свързва главно с пясъкът като основен ресурс, който ОАЕ имат в изобилие и дейността на  Al Tajer Glass Factory .Тя е местна компания, една от най-големите и добре развиващите се. Съществуват още две големи компании за направата на стъкло и продукти от стъкло. Трите компании имат общо над 500 работници.


В ОАЕ има около 30 фирми заети в направата на пластмаса и около 50 за стъклопласт. 

Що се отнася до радио и телевизионните апарати – то присъствието на фирми като Самсунг, Сони и Филипс, Grundig обясняват това производство.

Основни износни стоки на ОАЕ към Литва

За 2005, общият износ на ОАЕ към Литва възлиза на  $1,223,644

· Плетиво, тъкани платове, коприна, гоблени  - $888,149

· Електроника и електронно оборудване, главно радио и телевизори  $724,222

· Козметика и козметични продукти и парфюми - $126,932

· Пластмаса и произведения от пластмаса -  $76,876

· керамични плочки


Износа на текстил – плетиво, платове, гоблени  се осъществява в отделна свободна търговска зона наречена Dubai Textile City. Там има около 180 фабрики за дрехи, 4 предачни и тъкачни завода и около 35 компании заети в производството на платове за покривки на легла, възглавници и т.н. На тях и тяхното производство се дължи износа на дрехи и облекло, килими и т.н. 


Износа на радио и телевизори се обяснява главно с присъствието на комапнии като Самсунг, Сони,  Филипс, Grundig. Сони разполагат с 23 000 кв м. склад в Джабел али.  


Износа на козметика се свързва главно с компании като Нивеа и Johnson and Johnson, a на парфюми с Chanel i Estee Lauder.


Пластмаса –  В ОАЕ има около 30 фирми заети в направата на пластмаса и около 50 за стъклопласт


RAK Ceramics е международно развита компания основни заета в производството на керамични плочки и санитарен фаянс. Тя е една от най-големите компании в света, като има заводи в Швейцария, Франция, Великобритания, Германия, Италия и Белгия. Скоро са отворили врати заводите в Китай и Судан и Иран, Словакия и Бангладеш.

Основни Износни стоки на ОАЕ към Венесуела 

За 2005 Общият износ на ОАЕ към Венесуела възлиза на -  $4,572,446

· Органична химия и фармация  $2,184,728

· Транспортни средства различни от релсови и трамвайни т.е моторни превозни средства -без автобуси  $501,291

· Електрическо и електронно оборудване  $135,377

· Оптични и фото апарати  $112,422

· Инструменти и Прибори от метал  $159,294 


Износа на фармацевтични материали може лесно да бъде обяснен  с дейността на добре развитите комапниина ОАЕ в тази област. Това са  Julphar и  Gulf Inject. 


Транспортните превозни средства са обект на производство и търговия от компании като  Нисан, Хонда, Даймлер Крайслер, Пежо, Hyundai,  концентрирани в  Dubai Cars & Automotive Zone.


Ел. и електронно оборудване, също се осъществява благодарение на Самсунг, Сони,  Филипс.

Hewlett-Packard, Xerox са компании заети в сектора на фото и оптически апарати.


Производството на прибори и инструменти от метал е свързано със наличието на големи производители на метал - Dubaj Aluminium Company и  Magnesium Alloy Plant, които произвеждат изключително големи количества метал годишно.
4. Венецуела

4.1
Венецуела – Обща характеристика

Боливарска република Венецуела е държава в Южна Америка. Страната има площ 912,05 хил.кв.км. Граничи с Колумбия, Бразилия, Гайана. По-големи градове са Маракайбо, Валенсия, Сиудад Боливар.

Държавно устройство -Венецуела е федеративна република, начело с президент, избиран за 5 години. Законодателната власт - Конгрес, състоящ се от две палати - сенат (52 сенатора) и палата на депутатите (207 депутата), избирани за 5 години. Бившите президенти са пожизнени сенатори. Изпълнителната власт - правителство, начело с президент.

Парична единица - боливар (Bs) = 100 сентима

Административно деление - 22 щата, 2 федерален окръг - Каракас и федерални владения (72 острова в Карибско море).

История

1498г.- крайбрежието е открито от Христофор Колумб 

1499г.- Алонсо де Охеда открива залива Маракайбо и назовава страната Венесуела(малка Венеция); 

1810г.-начало на войните за независимост, начело със Симон Боливар; 

1830г.-самостоятелна република Венецуела. 

Природа

Природа на Венецуела Климатът е субекваториален, със средна месечна температура 25-290С. В басейна на река Ориноко е най-високият в света водопад Анхел-1054м. Горите заемат около 50% от територията на страната. Останалата част от територията е заета от високотревни и сухи савани.

 Икономика

Стопанство - основа е добивът и износът на нефт (3-то място в света - около 140 млн. т), добив на газ. Страната притежава и големи запаси от железни руди, манган, боксити, въглища, никел, злато, скъпоценни камъни и др. Преработва се 1/3 от добивания нефт, произвежда се стомана, прокат, пластмаси, торове, автомобили, битова електроника, тъкани, обувки и др. Развита е и хранително-вкусовата промишленост. Селското стопанство е слабо развито. Обработват се само 2 % от територията на страната. Заети са около 11 % от трудоспособното население. Отглеждат се банани (1.5 млн. т), царевица (1 млн. т), сорго, ориз (740 хил. т), кафе, захарна тръстика, маниока и др. Животновъдство - едър рогат добитък, свине, кози.

Има добре развита туристическа инфраструктура. Годишно страната се посещава от над 2 млн. туристи. Поради значителното си производство на петрол страната е член на ОПЕК(Алжир, Индонезия, Иран, Ирак, Кувейт, Либия, Нигерия, Катар, Саудитска Арабия, Обединени Арабски Емирства и Венецуела) и СТО . 

Транспорт - шосета - 96 хил. км, от тях 33 хил. с твърдо покритие, ж.п. линии - 584 км. Главни пътища - Симон Боливар (до Каракас), Маракаибо, Матурин. Главни морски пристанища - Амуай, Ла Салина, Миранда, Маракаибо, Пунта Кардон. Речни пристанища по Ориноко - Сан Фернандо де Апуре, Сиудад Боливар, Сиудад Гуаяна.

Население

В етническият състав на населението на Венецуела, освен венецуелци има и колумбийци, индианци и други. 65% от населението са от смесен европейско-африкаско-индиански произход(метиси или мулати). 20% са от европейски произход, 10% от африкански и 2% от индиански произход. Годишният растеж на неселението е 1,4% (2005). Раждаемостта е 18,91 (на 1000 човека, 2005). Средно ражда всяка жена 2,51 деца.

Официален език - испански.

Конфесионален състав - християни - 99.4 % (католици - 99.1 %,, протестанти - 0.7 %, православни - 0.1 %, армено-григорианци - 0.1 %), юдаисти - 0.1 %, други - 0.5 %. Извън страната живеят над 200 хил. венесуелци, главно в САЩ. Градско население - 94 %.

Каракас (на испански Caracas) е столицата на Венецуела. Разположен е в северната част на страната, в тясна планинска долина с надморска височина около 800 м. Тя е отделена от близкото Карибско море с висока над 2 000 м планинска верига. Градът е основан през 1567 от Диего де Лосада под името Сантяго де Леон де Каракас. Историческият център на Каракас, известен като департамент Либертадор, има население около 1 900 000 души, а градската агломерация около 5.100000 души (2004 (agglomerare — прикрепвам се здраво, събирам се, сраствам) е естествено обединение на няколко отделни обекта или процеса на обединяван,е. В преносен смисъл думата се използва като „струпване“.Създаването на агломерации представлява интерес за демографията и градоустройството, като агломерация е самата урбанизирана територия, а процесът се нарича субурбанизация.-).

Маракаибо е голямо езеро в Южна Америка на територията на Венецуела. Естествено свързано е с Карибско море. Езерото е известно с огромните залежи на нефт
Остров Маргарита е венецуелски остров, намиращ се в южната част на Карибско море. Разположен е почти на екватора. Открит е от Христофор Колумб и е наречен в чест на прицеса Маргарита Австрийска. Общата му площ е 932 кв.км. Отдалечен е от материка на 22 км, а дължината на плажовете му е 152 км. Климатът е топъл и сух с температури между 24 и 37ºC. На острова има два национални парка и три естествени резервата с много видове птици - фламинго, пеликани, папагали и др. Основните отрасли са туризма, риболова и строителството. Населението е около 425000. Най-големият град на острова е Порламар, който е известен като търговски център и е близо на вторият по големина град- Пампатар. Островът е зона за свободна търговия и е мястото с най-евтините перли на света.

4.2 Икономика и външна търговия

Венецуела е 8- ма по големина страна производителка на петрол и на 5- о място в света по износ на петрол. Петролния сектор се управлява от притежаваната от правителството Petroleos de Venezuela (PDVSA) , която освен всичко друго притежава и базирания в Съединените Щати дистрибутор CITGO, заедно с неговите 14,000 бензиностанци и клонове за продажба на дребно. PDVSA  извършва дейности по изследване, производство, рафиниране и износ на петрол, както и производтво на природен газ.
По настоящем Венецуела е член на латиноамериканското икономическо обединение Меркосур, в което членуват още Бразилия, Аржентина, Парагвай и Уругвай. Според протокола Венецуела има 4 години т.е. до 2010г. Тя трябва да сугласува законодателството си към общата външна митническа тарифа. Аржентина и Бразилия ще отворят пазара си за Венецуела през 2010г., Парагвай и Уругвай съответно през 2013г. От своя страна Венецуела ще отвори пазара си за партнори от Меркосур през 2012г.На 21-ви Юли Венецуела формално стана петият член на Меркосур, правейки този договор третият по големина световен икономически блок и подсилвайки латиноамериканското обединение, което може по-добре да поддържа своята позиция в преговорите със САЩ и другите доминиращи северни нации. Чавес се присъедини към този алтернативен блок само месеци, след като се оттегли от Общността на андийските нации (CAN) в отговор на решението на членовете на CAN Колумбия и Перу да подпишат двустранни "свободни" търговски споразумения със САЩ. Ползите от подписа на Венецуела са забележителни и Уго Чавес го изяви като каза "Меркосур навлиза в нова фаза." И продължи "Латинска Америка има всичко необходимо, за да стане нова световна сила (той нямаше впредвид военна). Да не слагаме граници на мечтите си! Да ги направим действителност!". Думите на Чавес бяха подкрепени от бразилския президент Лула да Силва, който добави "...никой не говори вече за (подкрепяната от САЩ) FTAA". И аржентинският президент Нестор Кирчнер добави "Демокрация, човешки права, свобода и борба с бедността (са основата на) нов световен ред." В своите коментари, Чавес изрази надеждата, че с включването на неговата страна и евентуално на други нации по-късно, Меркосур ще направи нови стъпки в посока на "наблягане на социалните грижи" и ще започне процес на откъсване от "старите елитарни корпоративни модели", които поставят приходите преди нуждите на хората. Обнадеждаващо, поне в някаква степен, Лула и Кирчнер изразиха същите чувства. Дотук, въпреки своят собствен стил на управление, тези двама лидери се различаваха забележително от Уго Чавес и основно следваха неолибералните правила на "свободният пазар" предписвани от САЩ, от които се възползваха корпоративните гиганти.Задачата на САЩ ще бъде по-трудна с присъединяването на Венецуела към Меркосур. Страната има сила и намерение да я използва. Освен нейните огромни петролни залежи, Чавес иска да прокара еквивалент на ALBA споразуменията със своите търговски партньори, Венецуела е третата южноамериканска икономика след Бразилия и Аржентина. Нейното влизане в Меркосур означава, че този блок сега е комбиниран пазар на 250 милиона души с продукция за един трилион долара в стоки и услуги годишно - 75% от БВП-то на контитента. После, със своето асоцииране и възможно добавяне на Мексико (особено ако Опез Лобрадор успее да спечели президентското място, което засега му отказват), Меркосур би станал още по-голям и силен. На срещата в Кордоба, Аржентина на 20-21-ви Юли, Чавес призова за включване на Боливия и Куба в този блок. Боливия вече е асоцииран член, а с едно открито отхвърляне на 45-годишното ембарго от страна на САЩ, което би било значението на приемането на Куба в този блок, народите в Меркосур биха завършили Споразумението за икономическа взаимопомощ (несъзнателен паралел със СИВ - б.пр.), което би създало остров без такси за взаимоизгодната търговия.

Доскоро Венецуела беше член и на Андската общност на нациите заедно с Боливия, Еквадор, Перу, Колумбия. Самата общност загуби позиции като латиноамериканска сила, а причината Венецуела да напусне съюза е, че наскоро Перу и Колумбия сключиха споразумение за свободна търговия със САЩ, с които Венецуела, в лицето на президента й Уго Чавес не е в добри отношение или по- точно изцяло е против политиката на Джордж Буш. Уго Чавес е привърженик на т. нар. Боливарска алтернатива за Америка, т.е. Чрез икономическа интеграция постигане на социалните си амбиции за подобряване на социалното положение на  населението във Венецуела, което е предимно бедно. Там се наблюдава доста висока безработица и бедност,а инфлацията е в размер на 16 %. В тези идеи венецуелският президент е подкрепен от Фидел Кастро, Ево Моралес, аржентинския президент Кирчнер и Лула Да Силва.
Основен износен партнор на Венецуела е съседката й Бразилия.
Самата Венецуела няма никакви догори или споразумения със държавите в настоящата група   

4.3 Търговски обмен на Венецуела с разглежданите страни

Най-голям износ Венецуела има към ЮАР общо: 1,792,930,457 млрд. $:
1. Суров необработен нефт, горива, неорганични масла- 89,304,759 млн. Долара
2. Транспортни кораби- 6,779,577 $
3. Строителни материали- вар, мазилка, камък, хоросан, сол, сяра- 900,000 $
4. Каучук и каучукови изделия- 314,376 $
5. Пластмаси и пластмасови изделия- 255,182 $

Износът на Венецуела към Обединените Арабски Емирствабщо възлиза на: 974,857 $
1. Водород, редки газове, ценни метални съставки, изотопи, както и неметални елементи- 460,177 $

2. Ядрени реактори, машини, бойлери, тапи, кранове,клапи, вентили- 233,349 $

3. Инсрументи, прибори от неблагороден окисляващ се матал, както и резервни части, чипове, матрици за ръчни и електрически инструменти- 159,244 $
4. Лубриканти, сапуни, восък, свещи,препарати(не само за почистване, пране и такива несъдържащи сапун)- 62,726 $

5. Продукти от желязо и стомана, многожилни стоманени жици, кабели- 50,876 $

Износът на Венецуела към Литва е сравнително малък и ограничен, в сравнение с другите две държави ЮАР и ОАЕ- 200,000 $
1. Тютюн, тютюневи изделия и заместители на тютюна,също така пурети, пури с отворени краища, цигари- 61,898 $

2. Машини за производство на гума, каучук- 8,598 $

3. Машини за производство на пластмаса-4,487 $
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Специализирана статистика на глобалната търговия с енергийни суровини

Глобалното търсене и предлагане на енергоносители основно зависи от развитието на световното стопанство, темповете на растеж на отделните сектори на икономиката, нарастването на числеността на населението на планетата, размера на проучените запаси в находищата на полезни изкопаеми и изградените добивни мощности в различните страни. Основен показател за осигуреността на световното стопанство с енергийни суровини е съотношението между обема на запасите и равнището на добива. Достоверните запаси от въглища в света през 2000 година възлизат на 985 млрд.тона, като 510 млрд.т са каменни въглища и 475 млрд.т - кафяви и лигнитни въглища. Тези запаси осигуряват добива на каменни въглища при сегашното равнище на потребление за 140 години, а на кафяви въглища - за 520 години. С най-големи запаси от каменни въглища разполагат САЩ - 111 млрд.т (21,8%), Индия - 73 млрд.т (14,3%), Китай - 62 млрд.т (12,2%), ЮАР - 59 млрд.т (11,6%), Русия - 49 млрд.т (9,6%) и Австралия - 47 млрд.т (9,2%). В тези страни са съсредоточени над 78,0% от световните запаси. Най-значими запаси от кафяви и лигнитни въглища имат САЩ - 145 млрд.т (30,5%), Русия - 108 млрд.т (22,7%), Китай - 52 млрд.т (10,9%), Австралия - 43 млрд.т (9,1%) и Германия - 43 млрд.т (9,1%), като техният дял надхвърля 82,0% от световните запаси. Достоверните запаси от суров петрол през 2000 г. се оценяват на 140 млрд.тона, като при съществуващото потребление в света ще са достатъчни за около 40 години. С най-значими запаси разполагат Саудитска Арабия - 35,3 млрд.т (25,2%), Ирак - 15,1 млрд.т (10,8%), Кувейт - 13,0 млрд.т (9,3%), ОАЕ - 12,8 млрд.т (9,2%), Иран - 8,8 млрд.т (8,8%) и Венецуела - 10,8 млрд.т (7,8%). Страните от ОПЕК притежават около 79,0% от световните запаси, като приблизително 67,0% от световните запаси се намират в района на Персийския залив. Достоверните запаси от природен газ в света през 2000г. надхвърлят 150000 млрд. м3. Те ще стигнат за повече от 60 години при съществуващото равнище на потребление в света. С най-големи запаси разполагат Русия - 47700 млрд.м3 (31,8%), Иран - 23160 млрд.м3 (15,4%) и Катар - 9000 млрд.м3 (6,0%), където се намират над 53,0% от световните запаси. Количеството достоверни запаси от енергийни суровини основно зависи от тяхното наличие в природата, обемите на глобалното потребление, размера на влаганите инвестиции, равнището на международните цени, усъвършенствуването на минните технологии, развитието на добивната техника и други фактори. В света има различни находища от въглища, нефт и природен газ, чието усвояване ще бъде икономически целесъобразно и които ще могат да гарантират глобалните потребности. 

Енергийните суровини се добиват предимно в региони и страни, където има съответно разкрити най-много запаси. През периода 1990-2000г. добивът на нефт е нараснал от 3019 млн.т на 3590 млн.т. Основни производители са Саудитска Арабия (441 млн.т), САЩ (354 млн.т), Русия (323 млн.т), Иран (187 млн.т), Мексико (172 млн.т), Венецуела (167 млн.т), Китай (162 млн.т), Норвегия (158 млн.т), Ирак (128 млн.т), Англия (126 млн.т), Канада (126 млн.т), ОАЕ (115 млн.т), Кувейт (106 млн.т), Нигерия (104 млн.т) и др. Най-много нефт се добива в Близкия и Средния Изток, където има изградени значителни мощности и се получава над 31,2% от световното производство. Добивът на природен газ се е увеличил от 2002 млрд.м3 през 1990г. на 2422 млрд.м3 през 2000г. Основни производители са Русия (545 млрд.м3), САЩ (544 млрд.м3), Канада (168 млрд.м3), Англия (108 млрд.м3), Алжир (84 млрд.м3), Индонезия (67 млрд.м3), Иран (60 млрд.м3), Холандия (57 млрд.м3), Норвегия (54 млрд.м3), Узбекистан (53 млрд.м3), Саудитска Арабия (50 млрд.м3) и др. Най-много газ се добива в страните от Северна Америка (750 млрд.м3) и ОНД (675 млрд.м3), на които се дължи 58,8% от световното производство. Добивът на въглища е намалял от 4783 млн.т през 1990г. на 4557 млн.т през 2000г. През периода е нараснал добивът на каменни въглища от 3564 млн.т на 3646 млн.т, а добивът на кафяви и лигнитни въглища е спаднал от 1219 млн.т на 911 млн.т. Най-голямо количество каменни въглища се добиват в Китай (1170 млн.т), САЩ (900 млн.т), Индия (310 млн.т), Австралия (238 млн.т), ЮАР (225 млн.т) и Русия (170 млн.т), докато кафяви и лигнитни въглища - в Германия (168 млн.т), Русия (86 млн.т), САЩ (76 млн.т) и Австралия (68 млн.т). 

Глобалната търговията с нефт, природен газ и въглища обхваща техния износ и внос, както в целия свят, така и в отделните региони и страни. Конюнктурата на световните пазари се определя основно под въздействието на икономическите и политическите фактори. Най-големи износители в стойностно изражение през 2000г. са страните от Персийския залив, държавите от ОНД и др. Най-големи вносители3 са развитите индустриални държави от групата на G7, чиито внос надхвърля 335 милиарда долара, в т.ч. САЩ - 132,6 милиарда, Япония - 77,4 милиарда, Германия - 44,4 милиарда, Франция - 30,8 милиарда, Италия - 23,0 милиарда, Англия - 14,7 милиарда и Канада - 12,5 милиарда. Относителният дял на енергийния внос спрямо целия внос на тези страни в повечето случаи е значителен, като в САЩ е 11,1%, Япония - 20,4%, Германия - 8,7%, Франция - 9,9%, Италия - 9,8%, Англия - 4,5% и Канада - 5,2%. Търговията с енергоносители през периода 1990-2000г. се е увеличила от 250,0 милиарда долара на 470 милиарда през 2000г, като ръстът е 220 милиарда. Износът на енергийни суровини заема 6,73% в експортната структура на изнасяните стоки. По данни на UNCTAD 4 износът на суров петрол възлиза на 301,0 милиарда и заема първо място в експортната листа на стоките с най-висок относителен дял от 5,26%. Износът на развитите страни е 51,7 милиарда, а на развиващите се страни възлиза на 230,6 милиарда. Най-голям дял в него имат Саудитска Арабия - 48,0 милиарда или 15,9%, Нигерия - 30,0 милиарда или 10,0%, Иран - 20,4 милиарда или 6,8%, Ирак - 16,4 милиарда или 5,5%, Венецуела - 14,5 милиарда или 4,8%, Мексико - 11,9 милиарда или 4,0%, ОАЕ - 10,7 милиарда или 3,6% и др. Износът на природен газ е 66,7 милиарда, като средногодишният ръст е 8,3%. В експортната листа заема 18 място с относителният дял от 1,17% от общия износ на стоки. Износът на развитите страни е 23,8 милиарда или 35,7%, а на развиващите се страни - 25,4 милиарда или 38,1%. Най-голям дял сред тях имат Алжир - 7,1 милиарда или 10,6%, Индонезия - 5,5 милиарда или 8,2%, Катар - 2,9 

3 International Trade Statistics Yearbook, United Nations, 2001. 

4 UNCTAD Handbook of Statistics, United Nations, 2002. 

милиарда или 4,4%, Малайзия - 2,8 милиарда или 4,2% и др. Износът на въглища е 16,9 милиарда долара, като неговият относителен дял е 0,30% спрямо целия износ на стоки. В експортната листа заема 88 място сред наблюдаваните повече от 190 най-важни стокови групи на глобалния пазар. 

Глобалната търговия с енергийни суровини в натурално изражение също така се увеличава през периода 1990-2000г., но не със същите темпове както в стойностно изражение. Средногодишните темпове на нарастване при суровия петрол са 1,6%, при природния газ - 5,4% и при въглищата - 3,4%. Глобалната търговия с нефт през 2000г. надхвърля 1660 милиона тона, което е с 264 милиона тона или с 18,9% повече в сравнение с 1990г. Това представлява 47,8% от световното потребление. Преобладаващ дял в износа 50,4% имат страните от Персийския залив - Саудитска Арабия, Иран, Ирак, ОАЕ, Кувейт, а така също Норвегия (6,1%), Венецуела (5,8%), Мексико (5,2%), Нигерия (4,4%), Русия (4,3%) и др. Основни вносители са индустриалните държави САЩ (26,8%), Япония (13,0%), Южна Корея (5,8%), Германия (5,7%), Франция (4,7%) и Италия (4,5%). Най-важни партньори на САЩ са Венецуела, Саудитска Арабия, Мексико, Канада и Нигерия; на Япония - ОАЕ, Саудитска Арабия, Иран, Кувейт и Индонезия; на Южна Корея - Саудитска Арабия, ОАЕ и Кувейт; на Германия - Русия, Норвегия, Англия и Либия; на Франция - Саудитска Арабия, Норвегия и Англия; на Италия - Либия, Иран, Саудитска Арабия и Русия. 

[image: image4.png]HapacTsake Ha NPOMIBOACTEOTO Ha CYPOB NETPOn Mo
parioHm oT 1971 50 2002 r (MT)

4000

300 /_\/\’_/_/\/—-/———’_
3000 M

2500

2000

1500

1000

e

o

1871 1973 1975 1977 1579 1981 1963 198 1987 1580 1991 1963 1985 1987 1999 2001
IOMCP @Emun Yoror O nru CCCP e-etponein crpams o OHCP. MEsh 0fona™ Blammncea Auepina D AdpwS




[image: image5.png]1973

Esponeic
_— wcTparn
Ao,
o weaneny
B Ryl e
1000% 5 1% once
07%
ouce;
2037%
Euou
Bronx cecp;
5%

Waror,
£



[image: image6.png]2002

Esponeiic
Nariwcra o
AR sy, Heuneny
agpacs; 5% agw%  Komai sawie
1080% 4% ouce,
02%
ouc,
28.4%|
Bk [
Maror, cece;

285% 131%




� EMBED opendocument.ChartDocument.1 ���











PAGE  
51
Външнотърговски стокообмен между ЮАР, Литва, ОАЕ и Венецуела


_159563640.unknown

