
 Acordo Comercial Nº
 Produtos para Revenda

 Razão Social do Parceiro Fornecedor



 

Natureza Acordo  N°

Este ACORDO COMERCIAL contém as negociações estabelecidas entre V.Sa. e a  para fornecimento de PRODUTOS, com data de início da vigência em de de

Os efeitos desta negociação retroagem à aludida data de início de vigência, ficando convalidado eventuais atos praticados pelas partes a partir de então.

DADOS DO CONTRATANTE

Razão Social: BMB Material de Construção S.A. CPF/CNPJ: 23.476.033/0001-08
Código da Seção Líder
Outras Seções (Caso Aplicável):
GP Líder: E-mail: Celular:

E-mail para recebimento de XML: nfe@.com.br

DADOS PRINCIPAIS

FORNECEDOR

Razão Social: CNPJ:

Nome Fantasia:

Inscrição Estadual: N° de Cadastro no SAP

Endereço: (preenchido pela ):
Bairro:

Cidade:

País:
N°:

Compl.

CEP:

Estado:
Telefone (DDD):

DADOS BANCÁRIOS DO FORNECEDOR

Banco: Agência: Nº da Conta: Dígito:

CONTATOS PRINCIPAIS DO FORNECEDOR

Nome:

E-mail:

Telefone (DDD):

NEGOCIAÇÕES ESPECIAIS

Premissas

1 Este Acordo Comercial contém as negociações estabelecidas entre V.Sa. e a  para fornecimento de produtos para revenda.

2

3 Os produtos deverão ser entregues no estabelecimento comercial da loja responsável pelo pedido de compra.

4 Os produtos e seus preços brutos serão negociados entre as partes e constarão da Tabela de Preços, a qual será reproduzida no sistema interno de controle da .

FORMAS DE PAGAMENTO

● O pagamento das notas fiscais dos produtos ao fornecedor será sempre realizado por meio de depósito bancário, sendo nos dias 10 e 25 do mês (o que ocorrer primeiro após contado o prazo abaixo).

● Geral: prazo de pagamento considerando-se o número de dias a contar da data de recebimento dos produtos: dias corridos

●

CONDIÇÕES DE ENTREGA E VALOR MÍNIMO DO PEDIDO DE COMPRA

LOJA TIPO DE FRETE PEDIDO MÍNIMO NO CASO DE FRETE FOB OU TP

Desconto Adicional Frete pago pelo fornecedor

*¹ Modalidade de entrega na qual o FORNECEDOR deverá realizar a entrega do produto no armazém indicado pela .

o fornecedor compromete-se a conceder o percentual de % a titulo de desconto.

ACORDO COMERCIAL
PRODUTOS PARA REVENDA

Caso esteja de acordo com os termos e condições deste ACORDO COMERCIAL, pedimos a gentileza de que apresente o aceite formal, mediante assinatura do representante legal e/ou procurador do FORNECEDOR na última página deste documento (“Termo de 
Aceite”).

Este ACORDO COMERCIAL está vinculado aos Termos e Condições Gerais para Contratação Revenda (TCG) vigente à época de sua assinatura, o qual encontra-se registrado no competente Cartório de Títulos e Documentos da Capital do Estado de São Paulo, 
cuja via encontra-se disponível no website da 

O Fornecedor está indicado por meio de seu estabelecimento sede, contudo, considera-se parte integrante deste Acordo Comercial todos os seus estabelecimentos filiais já existentes, ou que venham a existir no 
futuro em território brasileiro.

Especial: o fornecedor acrescerá  seguinte número de dias corridos no prazo de pagamento, referentes aos pedidos de compra a serem entregues 
antes da data de abertura oficial da loja.

dias corridos 
adicionais

PRAZO DE ENTREGA 
EM DIAS CORRIDOS

Caso o pedido de compra supere o valor mínimo pactuado na tabela acima, 
Atingindo o valor de R$

INCLUSÃO ALTERAÇÃO



DEVOLUÇÃO DO PRODUTO

* Produtos com vícios e/ou defeito de fabricação, identificados em qualquer etapa do processo, mesmo no processo do pós venda.

* Produtos recebidos parcialmente ou totalmente danificados do Fornecedor

*

RAPPEL | ABATIMENTOS

*

*
%

* %

*

De R$ 0,0 até R$ %

Acima de R$ %

Acima de R$ %

Acima de R$ %

Acima de R$ %

*

CONTRIBUIÇÃO PARA INAUGURAÇÃO DE LOJA OU INTRODUÇÃO DE NOVOS PRODUTOS

*

* %

* %

ACORDO COMERCIAL
PRODUTOS PARA REVENDA

Produtos que estejam fora das conformidade legais no âmbito municipal, estadual e federal, exceto se a não conformidade puder ser sanada via conserto no 
prazo de 15 dias da notificação ao fornecedor.

Nosso objetivo é TER O MELHOR PREÇO BRUTO. 
Assim sendo, a negociação não pode impactar a competitividade deste valor.

A  não se faz valer do auxílio de promotores de marcas | empresas oferecidos por fornecedores, utilizando recursos humanos 
próprios (contratados) para tarefas relacionadas à rotina de suas lojas. Desta forma, é possível à sua empresa conceder-nos 
percentual de abatimento dado o fato de não necessitarmos deste recurso (promotores)? Caso  positivo, favor informar o valor no 
campo ao lado.

RAPPEL FIXO: a ser apurado o faturamento bruto trimestral, seguido do abatimento do percentual indicado, no mês subsequente à 
apuração (Investimento do Fornecedor em Projetos da : Marketing, Merchandising, Operações Comerciais e Publicidade). Na 
hipótese de não existir saldo a pagar ao FORNECEDOR, a  reversa-se ao direito de efetar a cobrança de outras formas.

RAPPEL VARIÁVEL (% aplicado de acordo com o faturamento bruto anual):
  
1- ANTECIPAÇÂO: Não haverá antecipação no prmeiro ano de faturamento  

FORMA DE PAGAMENTO: Ao final do primeiro ano, será realizada a apuração para verificar qual foi a faixa do rappel variável 
atingida pelo FORNECEDOR, cm base no volume de faturamento bruto apurado. Tal apuração será objeto de comunicação formal 
até o dia 31 de janeiro do ano seguinte, com inidcação da fiaxa atingitda. Desta forma, o valor do rappel deverá ser pago mediante 
abatimento no saldo a pagar do m s subsequente. Na hipótese de não existir saldo a page ao FORNECEDOR, a  reversa-se ao ẽ
direito de efetuar de outras formas.

2- A partir do segundo ano calendário, o abatimento será antecipado com base no percentual da primeira faixa do rappel variável. O abatimento será realizado a cada 03 (três) mêses até que haja a apuração.  

FORMA DE PAGAMENTO: Ao fim do ano calendário será realizada a apuração para verificar qual foi a faixa do rappel variável atingida, a ser objeto de comunicação formal ao FORNECEDOR, até o dia 31 de 
janeiro do ano seguinte. Caso a faixa atigida seja superior à faixa tomada como base para fins de antecipação timestral, a  efetuará o abatimento da diferença entre as faixas no saldo a pagar e o valor do 
rappel deverá ser pago mediante abatimento no saldo apagar do mês subsequente. Na hipótese de não exisit saldo a pagar ao FORNECEDOR, a  reversa-se ao direito de efetuar a cobrança de outras formas.

A exposição de amostras das mercadoria nas gôndolas é fundamental para a decisão de compra por parte do cliente. Com base nisto, sua empresa pode contribuir, em 
caráter não oneroso (Nota de Bonificação / Sem Frete), com apenas 01 unidade de cada um dos produtos negociados?

É possível conceder percentual de abatimento para o primeiro pedido de compra, tornando este acordo válido a cada nova abertura de loja?
Caso afirmativo, informar valor no campo ao lado.

Há possibilidade de conceder percentual de abatimento no primeiro pedido de compra quando da introdução de novos produtos?
Caso afirmativo, informar valor no campo ao lado.

Substituição
Abatimento

Conserto

Substituição Abatimento

Substituição Abatimento

Sim Não

Aplicável

Não aplicável



ALTERAÇÕES NO TCG POR PARTE DO FORNECEDOR?

* Caso haja alterações, favor entrar em contato com o gestor de produtos.

ALTERAÇÕES CONTRATUAIS  NO TCG

TERMO DE ACEITE DE TODAS AS DISPOSIÇÕES PREVISTAS NESTE CONTRATO COMERCIAL, BEM COMO NO TCG

São Paulo, de de

Aceite Fornecedor (Representante 1) De Acordo 

Nome Nome

CPF CPF

Cargo Cargo

Assinatura: Representante 1 – Fornecedor Assinatura Representante 

Aceite Fornecedor (Representante 2) De Acordo 

Nome Nome

CPF CPF

Cargo Cargo

Assinatura: Representante 2 – Fornecedor Assinatura Representante 

Testemunha 1 Testemunha 2

Nome Nome

CPF CPF

Cargo Cargo

Assinatura Testemunha 1 Assinatura Testemunha 2

ACORDO COMERCIAL
PRODUTOS PARA REVENDA

NÃOSIM
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